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Анонсы 

«
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«
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Объем рынка факторинга по итогам 1 полугодия 2010 года составил 200 млрд рублей, показав 
прирост относительно аналогичного периода прошлого года на 16%...

По результатам 2009 года Россия занимает 24 место в рэнкинге стран, предоставляющих услуги 
факторинга (по итогам 2008 года Россия занимала 17 место)...

Объем факторингового вознаграждения, полученного Факторами за 1 полугодие 2010 года, на 28% 
ниже, чем за аналогичный период прошлого года...

Наибольшая доля клиентов, обслуживающихся посредством электронного факторинга, – у «Банка 
НФК» (72%), у остальных Факторов она пока менее 10%...

Средний срок сделки (в зависимости от объемов уступленных требований) в 1 полугодии 2010 года 
по сравнению с аналогичным периодом прошлого года сократился на 19 дней 
и составил 53 дня…

Доля безрегрессного факторинга в 1 полугодии 2010 года выросла лишь на 0,4 п. п., а доля 
международного факторинга незначительно сократилась и составила 0,7%...

По оценкам «Эксперта РА», по итогам 2010 года рынок достигнет около 450 млрд рублей, темпы 
прироста рынка по сравнению с 2009 годом составят 25%...
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Резюме
В 2009 году рынок факторинга упал на 40%. Резкое падение сменилось медленным восстанов-
лением: в 1 полугодии 2010 года рынок вырос на 16% и составил 200 млрд рублей. Рост рынка 
обеспечили в первую очередь амбициозные новички – «ВТБ Факторинг» (+11,5 млрд рублей) и Альфа-
банк (+11,7 млрд рублей). Топ-3 на рынке по объемам уступленных требований формируют Промсвязь-
банк (темп прироста 3%), поднявшийся на второе место Альфа-банк с 201% прироста и замыкающий 
тройку лидеров «Банк НФК», темпы прироста объемов которого составили -12,4%.

Несмотря на рост рынка, полученное факторинговое вознаграждение упало на 28% и соста-
вило около 3 млрд рублей. Давление на факторинговое вознаграждение оказало падение ста-
вок и срока факторинговых сделок. Снижение ставок по факторингу стало следствием накала цено-
вой конкуренции между Факторами. Новые игроки рынка – как правило, дочерние компании крупных 
банков – имеют доступ к дешевым банковским пассивам и оказывают сильное давление на цену услуги. 
В результате ставки за факторинговое обслуживание практически опустились ниже ставок по кредитам.

Закрепление максимальных отсрочек платежа по продовольственным товарам привело к со-
кращению средней оборачиваемости дебиторской задолженности. Средний срок сделки (в зависи-
мости от объемов уступленных требований) в 1 полугодии 2010 года по сравнению с аналогичным перио-
дом прошлого года сократился на 19 дней и составил 53 дня. Это не могло не сказаться на объемах фак-
торингового вознаграждения, поскольку около 70-80% комиссий Факторов составляет именно комиссия 
за пользование заемными ресурсами.

По оценкам «Эксперта РА», доля плохих активов в портфелях Факторов на 01.07.2010 достигла 
своего максимума и составляет порядка 12-15%. Коэффициент резервирования на возможные поте-
ри у Факторов, обладающих банковской лицензией, вырос с 01.07.2009 на 5 п. п. и на 01.07.2010 соста-
вил 16%, при этом большинство специализированных Факторов (по данным анкет) вообще не создают ре-
зервы на возможные потери. Это говорит об их меньшей надежности по сравнению с банками-Факторами.

Принятие Закона о торговле привело к снижению спроса на факторинг со стороны поставщи-
ков продуктов питания. Частично это снижение компенсируется ростом спроса на факторинг со 
стороны поставщиков непродовольственных товаров. После установления потолка отсрочки платежа 
по продуктам питания для некоторых поставщиков факторинг в принципе потерял свою актуальность, а у 
торговых сетей из-за этого ухудшилась ситуация с ликвидностью. Для того чтобы избежать кассовых раз-
рывов, ритейлеры вынуждены просить своих поставщиков непродовольственных товаров увеличивать от-
срочки платежа, которые в свою очередь все чаще обращаются за факторингом.

Развитию электронного факторинга способствует как потенциал региональных рынков, так и 
вступление в силу Закона о торговле. Для Факторов с развитым электронным факторингом вопрос 
географической экспансии не стоит остро, потому что для выплаты Фактором финансирования своему 
клиенту не требуется физическая доставка отгрузочных документов. Кроме того, поскольку электронный 
факторинг ускоряет получение финансирования от Фактора, закрепление максимальных отсрочек плате-
жа по продовольственным товарам способствует повышению спроса на данную технологию. Пока о нали-
чии электронного факторинга заявляет ограниченное число Факторов.

По прогнозам «Эксперта РА», по итогам 2010 года рынок достигнет около 450 млрд рублей, тем-
пы прироста рынка по сравнению с 2009 годом составят 25%. Негативные последствия от принятия За-
кона о торговле оцениваются «Экспертом РА» в 30-50 млрд рублей от объема рынка по итогам 2010 года. 
Рост рынка обеспечат, прежде всего, новые игроки, к числу которых присоединятся банки «Траст» и МДМ 
(планируют выход на рынок факторинга уже в 2010 году). Наиболее перспективным сегментом рынка с точ-
ки зрения конкуренции и доходности остается безрегрессный факторинг. Восстановление региональных рын-
ков уже в 2010 году нивелирует негативное влияние Закона о торговле на объемы рынка.
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Методика исследования
Рейтинговое агентство «Эксперт РА» проводит исследования рынка факторинга и составляет списки круп-
нейших Факторов по итогам каждого года и полугодия.

В проекте «Российский рынок факторинга» может принять участие любая факторинговая компания или 
банк, зарегистрированные на территории РФ и осуществляющие деятельность по оказанию услуг (финан-
сирование, управление дебиторской задолженностью, ее сбор, защита от рисков) под уступку денежных 
требований. Исследование проводится путем анкетирования Факторов.

В исследовании по итогам 1 полугодия 2010 года принял участие 21 Фактор, чей оборот, по нашему 
мнению, составляет около 90% общего объема факторингового рынка. При расчете объемных показате-
лей рынка мы сделали корректировки в соответствии с этой предпосылкой. Все денежные показатели рас-
считаны в рублях. Основным критерием ранжирования участников в списке является показатель объема 
денежных требований, фактически уступленных Фактору (оборот). Также в исследовании приведены рэн-
кинги по объему финансирования, по объему портфеля, по количеству обслуженных компаний и другие.

Обращаем ваше внимание на то, что под основными терминами, используемыми в исследовании, мы 
понимаем следующее:

Фактор – факторинговая компания или факторинговое подразделение банка, предоставляющее кли-
енту финансирование или иные услуги под уступку денежного требования.

Объем денежных требований, фактически уступленных Фактору, – данное определение подразу-
мевает только те денежные требования, под которые финансирование уже предоставлено клиенту, либо 
оказаны иные услуги, предусмотренные в договоре факторинга. Данная формулировка используется для 
того, чтобы не исключать из оборота сделки, при которых оказываются услуги без выплаты финансирова-
ния (например, только страхование или управление дебиторской задолженностью).

Объем финансирования, фактически предоставленного Фактором клиентам под уступку денеж-
ного требования, – подразумевается объем авансов (первых платежей).

Факторинговое вознаграждение – совокупный доход Фактора, включающий в себя все виды комис-
сий, штрафы, пени и другие виды вознаграждений за осуществление факторинговых операций.

Срок факторинговой сделки – срок с момента предоставления финансирования в счет уступленного 
денежного требования до погашения данного требования.

Электронный факторинг – технология, при которой сведения о денежных требованиях, подтвержден-
ные электронной цифровой подписью клиента, в электронном виде поступают Фактору по защищенным 
каналам связи.

К малому бизнесу относится предприятие с годовой выручкой до 150 млн рублей; к среднему биз-
несу – от 400 млн до 1 млрд рублей; к крупному бизнесу – больше 1 млрд рублей.

В анкетировании приняли участие следующие Факторы: ООО «БСЖВ Факторинг», «Банк 
НФК» (ЗАО), ОАО «Банк «Петрокоммерц», ООО ФК «Лайф», ОАО «Промсвязьбанк», ФК «Санкт-
Петербург», ООО «ТрансКредитФакторинг», ЗАО «ЮниКредит Банк», ОАО АКБ «Металлинвест-
банк», ТКБ (ЗАО), КБ «СДМ-Банк» (ОАО), ОАО «Газпромбанк», ЗАО РФК, ООО «Эконом-факторинг», 
ОАО «Альфа-Банк», ООО «ВТБ Факторинг», КБ «РОСПРОМБАНК» (ООО), ООО «Эйч-эс-би-си Банк (РР)», 
ЗАО «Кредит Европа Банк», ЗАО АКБ «ЦентроКредит», ОАО «Нордеа Банк»1.

1 Ранее АБ «ОРГРЭСБАНК».
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Углубленные интервью были проведены со следующими спикерами:

Елена  Гладких		  генеральный директор ЗАО «Русская факторинговая компания»

Роман  Огоньков 		  председатель правления «Банка НФК» (ЗАО)

Михаил Окунев 		  начальник банковского управления ОАО АКБ «Металлинвестбанк»

Александр Морозов		  начальник управления факторинга ОАО «Банк «Петрокоммерц»

Виктор Носов 			  директор департамента факторинговых операций

				    ОАО «Промсвязьбанк»

Выражаем признательность всем компаниям и спикерам за интерес, проявленный к нашему исследованию.
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1. Объем и тенденции рынка

1.1. Объем рынка в 2009 году
Объем рынка факторинга по итогам 1 полугодия 2010 года составил 200 млрд рублей, показав прирост 
относительно аналогичного периода прошлого года на 16%. Быстрое падение рынка в 2009 году смени-
лось медленным восстановлением в 2010 году. Закрепление Законом о торговле максимальных отсро-
чек платежа по продовольственным товарам (см. таблицу 1) привело к тому, что для некоторых постав-
щиков факторинг в принципе потерял свою привлекательность. Этот факт притормозил восстановление 
объемов рынка факторинга в 1 полугодии 2010 года.

Таблица 1. Закрепление максимальных отсрочек платежа по группе продовольственных товаров учиты-
вает интересы поставщиков

Группа продовольственных товаров Максимальная отсрочка платежа

Срок годности менее 10 дней Оплата не позднее чем в течение 10 дней со дня приемки та-
ких товаров

Срок годности от 10 до 30 дней Оплата в срок не позднее, чем в течение 30 дней со дня при-
емки таких товаров

Срок годности свыше 30 дней, алкогольная продукция, произведенная 
на территории РФ

Оплата в срок не позднее, чем в течение 45 дней со дня при-
емки таких товаров

Источник: «Эксперт РА»

«Безусловно, в качестве основного события на рынке факторинга в 1 полугодии 2010 года можно выделить 
вступление в силу нового Закона о торговле. Пока его влияние на факторинговый рынок оценить трудно – идет 
процесс перезаключения поставщиками договоров со своими контрагентами. Думаю, к концу года все будет по-
нятнее», – считает Виктор Носов, вице-президент ОАО «Промсвязьбанк», руководитель департамента факто-
ринга. Большинство Факторов уже в 1 полугодии 2010 года запустили процесс перезаключения договоров со 
своими клиентами (или же подписание новых дополнительных соглашений). Негативные последствия от приня-
тия Закона о торговле оцениваются «Экспертом РА» в 30-50 млрд рублей от объема рынка по итогам 2010 года.

По результатам 2009 года российский рынок факторинга показал наибольшие темпы падения по срав-
нению с 30 крупнейшими мировыми рынками. В итоге Россия опустилась на 24 место в рэнкинге стран, 
предоставляющих услуги факторинга (по итогам 2008 года Россия занимала 17 место, см. таблицу 2).

Таблица 2. В мировом рэнкинге стран, предоставляющих услуги факторинга,
Россия опустилась с 17 на 24 место по итогам 2009 года

Место Страна
Совокупный объем рынка факторинга, млрд евро

2007 2008 2009

1 Великобритания 286,5 188,0 195,6

2 Франция 121,7 135,0 128,2

3 Италия 122,8 128,2 124,3

4 Испания 83,7 100,0 104,2

5 Германия 89,0 106,0 96,2

6 США 97,0 100,0 88,5

7 Япония 77,7 106,5 83,7

8 Китай 33,0 55,0 67,3

9 Австралия 33,1 32,6 39,4
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Место Страна
Совокупный объем рынка факторинга, млрд евро

2007 2008 2009

10 Тайвань 42,5 48,8 33,8

11 Нидерланды 31,8 30,0 30,0

12 Бразилия 21,1 22,1 29,6

13 Бельгия 19,0 22,5 23,9

14 Турция 19,6 18,1 20,3

15 Ирландия 22,9 24,0 19,4

16 Швеция 21,7 16,0 18,8

17 Португалия 16,9 18,0 17,7

18 Норвегия 17,0 15,0 15,1

19 Чили 14,6 15,8 14,5

20 ЮАР 9,8 12,1 13,5

21 Греция 7,4 10,2 12,3

22 Польша 7,9 7,8 12,0

23 Финляндия 12,7 12,7 10,8

24 Россия 13,1 16,2 8,6

25 Гонконг 7,7 8,5 8,1

26 Дания 8,5 5,5 7,1

27 Австрия 5,2 6,3 6,6

28 Швейцария 2,5 2,6 5,0

29 Сингапур 3,3 4,0 4,7

30 Чехия 4,8 5,0 3,8

Источник: «Эксперт РА» по данным Factors Chain International (FCI)

В странах БРИК развитие факторинга неоднородно: если в Китае и в Бразилии рынок показал суще-
ственный рост, то в Индии и в России – еще более существенное падение (см. таблицу 3).

Таблица 3. Наибольшие темпы прироста рынка факторинга и наибольшая доля факторинга в ВВП
из стран БРИК в 2009 году у Бразилии

Место в 
рэнкин-

ге по объ-
ему рын-
ка в 2009 

году

Страна
Объем рын-
ка факторин-
га, 2008 год, 

млрд евро 

Объем рын-
ка факторин-
га, 2009 год, 

млрд евро

Темпы при-
роста ВВП в 
2009 году по 
сравнению 
с 2008 го-

дом, %

Доля факто-
ринга в ВВП в 
2009 году, %

Темпы прироста 
рынка факторин-
га в 2009 году по 
сравнению с 2008 

годом, %

8 Китай 55,0 67,3 8,5 2,0 22,4

12 Бразилия 22,1 29,6 -0,2 2,7 34,4

24 Россия 16,2 8,6 -7,8 0,8 -46,9

34 Индия 5,2 2,7 7,2 0,3 -49,0

Источник: «Эксперт РА» по данным Factors Chain International (FCI) и Swiss Re

Окончание таблицы 2
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Наибольшие темпы прироста объемов уступленных требований в 1 полугодии 2010 года показали 
новички рынка – Альфа-банк и Русская факторинговая компания (см. таблицу 4). Отрицательные темпы 
прироста продемонстрировали одни из наиболее опытных игроков рынка – «Банк НФК» (ЗАО) (-12,4%), 
ОАО «Банк «Петрокоммерц» (-24,7%), ГПБ (ОАО) (-23,5%) и др. Доля лидера рынка ОАО «Промсвязь-
банк» в 1 полугодии 2010 года сократилась на 3,5 п. п. относительно аналогичного периода прошлого 
года и составила 27,8% (см. график 1).

Таблица 4. Наибольшие темпы прироста объемов уступленных требований в 1 полугодии 2010 года
показал Альфа-банк и Русская факторинговая компания

Место в 1 по-
лугодии 2010 

года

Место в 1 по-
лугодии 2009 

года
Наименование Фактора

Объем денежных требова-
ний, уступленных Факто-

ру в 1 полугодии 2010 года, 
тыс. руб.

Темпы прироста в  
1 полугодии 
2010 года по 

сравнению с 1 по-
лугодием 

2009 года, %

1 1 ОАО «Промсвязьбанк» 54 842 159 3,0

2 8 ОАО «АЛЬФА-БАНК» 17 489 653 201,2

3 2 «Банк НФК» (ЗАО) 15 657 301 -12,4

4 4 ЗАО «ТрансКредитФакторинг» 14 494 864 56,8

5 3 ОАО «Банк «Петрокоммерц» 11 923 954 -24,7

6 – ООО «ВТБ Факторинг» 11 481 219 н/д

7 7 ООО ФК «Лайф» 10 749 052 77,8

8 5 ООО «БСЖВ Факторинг» 10 425 008 29,8

9 6 ОАО АКБ «Металлинвестбанк» 10 012 418 17,6

10 10 ЗАО «ЮниКредит Банк» 7 685 811 73,8

11 9 ГПБ (ОАО) 3 982 620 -23,5

12 15 ЗАО РФК 2 302 127 300,3

13 – ООО «Эйч-эс-би-си Банк (РР)» 2 080 602 н/д

14 – ЗАО «Кредит Европа Банк» 1 402 099 н/д

15 13 ООО «Факторинговая компания «Санкт-
Петербург» 1 313 994 94,2

16 11 КБ «РОСПРОМБАНК» (ООО) 1 222 980 18,0

17 14 «ТКБ» (ЗАО) 656 251 10,4

18 – ЗАО АКБ «ЦентроКредит» 623 329 н/д

19 12 ОАО «Нордеа Банк» 439 619 -53,3

20 18 ООО «Эконом-факторинг» 420 311 126,7

21 16 КБ «СДМ-БАНК» (ОАО) 406 690 -22,3

Источник: «Эксперт РА» по данным анкет Факторов
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График 1. Доля лидера рынка ОАО «Промсвязьбанк» в 1 полугодии 2010 года сократилась на 3,5 п. п. 
относительно аналогичного периода прошлого года и составила 27,8%

Источник: «Эксперт РА» по данным анкет Факторов

Объем факторингового вознаграждения, полученного Факторами за 1 полугодие 2010 года, сократил-
ся на 28% по сравнению с аналогичным периодом прошлого года. При этом объемы уступленных требо-
ваний выросли на 16%, а портфели Факторов показали прирост на 18%. «Основная тенденция 1 полу-
годия 2010 года, на наш взгляд, – это падение цен на факторинговые услуги. Крупные банки демпингу-
ют, другие факторинговые компании вынуждены снижать ставки, чтобы не выйти из рынка. В результате 
мы наблюдаем необычный для мировой практики факт – ставки за факторинговое обслуживание практи-
чески опустились ниже ставок по кредитам», – сетует Елена Гладких, генеральный директор ЗАО «Рус-
ская факторинговая компания». Причин снижения факторингового вознаграждения две. Во-первых, за-
крепление максимальных отсрочек платежа по продовольственным товарам привело к сокращению сред-
него срока оборачиваемости дебиторской задолженности. Средний срок сделки (в зависимости от объе-
мов уступленных требований) в 1 полугодии 2010 года по сравнению с аналогичным периодом прошло-
го года сократился на 19 дней и составил 53 дня. Это не могло не сказаться на объемах факторингово-
го вознаграждения, поскольку около 70-80% комиссий Факторов составляет именно комиссия за поль-
зование заемными ресурсами.

Во-вторых, снижение ставок по факторингу стало следствием накала ценовой конкуренции между Фак-
торами. Новые игроки рынка – как правило, дочерние компании крупных банков – имеют доступ к деше-
вым банковским пассивам и оказывают сильное давление на цену услуги. В результате ставки за факто-
ринговое обслуживание практически опустились ниже ставок по кредитам. Система риск-менеджмента 
банков-Факторов может не позволять выдавать кредиты заемщикам с неблестящей финансовой отчетно-
стью, однако, если этот заемщик имеет хороших дебиторов, им открыт доступ к факторингу. «Сейчас для 
универсальных банков задача разместить короткую ликвидность стала более важной, чем правильный под-
счет себестоимости и необходимость зарабатывать. Как только эта ликвидность рассосется, ставки пой-
дут вверх. Факторинг по ставке рефинансирования – это очередной анекдот для мировой факторинговой 
индустрии», – комментирует Роман Огоньков, председатель правления «Банка НФК» (ЗАО).

Рост спроса на факторинг со стороны непродовольственных компаний также связан с изменениями в 
законодательстве. «При сокращении отсрочки для компаний поставщиков продуктов питания федераль-
ные сети компенсируют кассовый разрыв за счет увеличения отсрочки для компаний поставщиков непи-
щевой продукции», – рассказывает Елена Гладких.

Высокий уровень конкуренции и тенденция снижения ставок привела к тому, что некоторые Факто-
ры смогли избавиться от тех клиентов, риски которых их не устраивали. При этом закрыть финансиро-
вание для таких клиентов Факторы не могли, поскольку с высокой вероятностью они бы потом столк
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нулись с просроченной задолженностью. «Мы вслед за рынком не понижали таким клиентам став-
ки за обслуживание, и они от нас сами уходили. Безусловно, уход части клиентской базы был связан 
с тем, что мы проиграли в конкурентной борьбе, однако соотношение тех клиентов, которые от нас 
ушли потому, что мы этого хотели, и тех, в конкурентной борьбе за которых мы проиграли, составляет 
80:20», – делится Михаил Окунев, начальник банковского управления ОАО АКБ «Металлинвестбанк».

2010 год на рынке факторинга ознаменовался запуском РосБР нового кредитного продукта для банков – 
«Факторинг-Банк» (банку, осуществляющему факторинговую деятельность, предоставляется кредит ОАО «РосБР» 
для финансирования потребностей субъектов МСП с использованием механизма факторинга). Ранее финан-
сирование Факторов для поддержки малого и среднего бизнеса осуществлялось только через специализиро-
ванные факторинговые компании. Ставка по новому продукту составляет около 8% годовых, а срок кредитова-
ния – до 1 года. Первым банком-партнером ОАО «РосБР», заключившим договор по данному кредитному про-
дукту, стал АКБ «Металлинвестбанк», которому предоставлена кредитная линия в размере одного миллиарда 
рублей. По оценкам «Эксперта РА», больший интерес к программе РосБР проявят специализированные Фак-
торы, поскольку стоимость их пассивов традиционно выше, в то время как для универсальных коммерческих 
банков потребность в подобном финансировании будет ниже.

По оценкам «Эксперта РА», доля «плохих» активов в портфелях факторов на 01.07.2010 достигла 
своего максимума и составляет порядка 12-15%. По мере роста рынка «плохие» ссуды будут раство-
ряться в портфелях Факторов, и их доля в дальнейшем при отсутствии макроэкономических шоков 
расти не будет. Коэффициент резервирования на возможные потери у Факторов, обладающих бан-
ковской лицензией, вырос с 01.07.2009 на 5 п. п. и на 01.07.2010 составил 16%. При этом боль-
шинство специализированных Факторов (по данным анкет) вообще не создают резервы на возмож-
ные потери. Это говорит об их меньшей надежности по сравнению с банками-Факторами.

1.2. Электронный VS бумажный факторинг
Закрепление максимальных отсрочек платежа по продовольственным товарам дает стимул развитию элек-

тронного факторинга, поскольку он ускоряет получение финансирования от Фактора. Большинством Факто-
ров отмечается потенциал региональных рынков, при этом наличие электронного факторинга облегчает ре-
гиональную экспансию, поскольку не требуется физического присутствия Фактора в том регионе, в котором 
находится клиент. «С учетом развития факторинговых услуг в регионах можно сказать, что за электронным 
факторингом будущее. Если офис клиента или дебитора находится далеко от офиса факторинговой компа-
нии, то доставка отгрузочных документов, подтверждающих поставку товара, занимает долгое время, а без 
таких документов Фактор не может выплатить финансирование своему клиенту. Электронный факторинг сни-
мает проблему удаленного расположения поставщика, покупателя и Фактора», – полагает Елена Гладких.

О предоставлении электронного факторинга пока заявляют только три Фактора: Альфа-банк, НФК, 
Металлинвестбанк. Наибольшая доля клиентов, обслуживающихся посредством электронного факто-
ринга, – у «Банка НФК» (72%), у остальных Факторов она пока составляет менее 10%. Большинство 
Факторов настораживает перспектива судебного разбирательства при электронном факторинге. «В слу-
чае формирования положительной для Факторов арбитражной практики по данному вопросу электрон-
ный факторинг получит широкое распространение», – прогнозирует Александр Морозов, начальник 
управления факторинга ОАО «Банк «Петрокоммерц». Однако такие опасения разделяют не все. «С су-
дебной практикой все очень просто. Ответственность за наличие документов, подтверждающих факт 
существования денежного требования, лежит на поставщике. В случае если мы идем в суд требовать 
деньги с дебитора поставщик должен нас обеспечить надлежащими документами. Если выясняется, что 
накладная отсутствует или оформлена ненадлежащим образом, мы выходим из риска. Наступает право 
регресса. Электронный факторинг не влечет дополнительных рисков», – уверен Роман Огоньков. При 
любом разногласии между поставщиком и покупателем в мировой практике Фактор выходит из риска, 
поскольку у него возникает вероятность конфликта интересов.
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2. Структура рынка по типам факторинга и структура сделок

2.1. Региональная структура сделок
В 1 полугодии 2010 года в региональной структуре сделок сократилась доля Москвы и Центрального феде-
рального округа (по 6,2 и 3,4 п. п. соответственно). При этом наблюдается существенный рост доли факторин-
га в Санкт-Петербурге (на 6 п. п.). Флагманами роста рынка факторинга в Санкт-Петербурге стали ООО «ВТБ 
Факторинг», ОАО «Промсвязьбанк», ОАО АКБ «Металлинвестбанк», ЗАО «ЮниКредит Банк» и ФК «Санкт-
Петербург». Остальные регионы показали незначительный рост или снижение (см. график 2). «Региональные 
рынки по-прежнему очень интересны для Факторов. Мы полагаем, что в среднесрочной перспективе доля ре-
гиональных рынков будет расти опережающими темпами в портфелях крупнейших Факторов. Мы в этом пла-
не не будем исключением», – уверяет Александр Морозов.

График 2. Доля Москвы и Центрального федерального округа в структуре сделок
в 1 полугодии 2010 года уменьшилась

Источник: «Эксперт РА» по данным анкет Факторов

При этом у Факторов в период кризиса менялось представление о целях работы региональных предста-
вительств. «Сначала мы шли в регионы вслед за нашими крупными дебиторами, полагая, что они в своих 
регионах локализуются (то есть поставки товаров будут от местных поставщиков, которые станут нашими 
клиентами). Сейчас мы пониманием, что это было ошибкой. Закупку крупные дебиторы в основном остав-
ляют в Москве и в Питере. Чего нам не хватает в регионах сейчас, так это людей, которые оценивают не-
больших дебиторов столичных клиентов. Теперь мы думаем об открытии в регионах, но уже с точки зрения 
не клиентской работы, а с точки зрения анализа местных дебиторов», – рассказывает Михаил Окунев.

2.2. Структура сделок по объему бизнеса клиентов
Структура сделок Факторов по размеру бизнеса клиентов в 1 полугодии 2010 года возвращается к докри-
зисной (см. график 3). В частности, наблюдается рост числа клиентов – среднего бизнеса (провал числа 
обслуженных клиентов по итогам 2008 года был связан с уходом с рынка ФК «Еврокоммерц», для кото-
рой средний бизнес был основной клиентской базой).
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График 3. Структура сделок в разрезе размера бизнеса клиента в 1 полугодии 2010 года
вернулась к докризисному соотношению

Источник: «Эксперт РА» по данным анкет Факторов

Тенденция продуктовой дифференциации Факторов усиливается (см. таблицу 5). На рынке четко прослежи-
вается разделение между Факторами, позиционирующими свой продукт именно для субъектов СМП, и Факто-
рами, специализирующимися на работе с крупным бизнесом. Факторы, специализирующиеся на работе с круп-
ным бизнесом, обслужили около 14% клиентов в 1 полугодии 2010 года, при этом их доля рынка составляет 
около 35%. Факторы, представленные в разделе I, в большей степени опираются на банковские пассивы, чем 
Факторы из раздела II, среди которых больше специализированных Факторов и Факторов, привлекших финан-
сирование от Российского Банка Развития.

Таблица 5. Тенденция продуктовой дифференциации Факторов усиливается

 
Объем уступленной Фактору дебиторской 
задолженности, приходящейся на одну об-

служенную компанию в 1 полугодии 
2010 года, тыс. руб.

Раздел I            Факторы, специализирующиеся преимущественно на крупном бизнесе

1 ОАО «Нордеа Банк» 439 619

2 ЗАО «ТрансКредитФакторинг» 245 676

3 ООО «БСЖВ Факторинг» 226 631

4 ОАО «Банк «Петрокоммерц» 198 733

5 ГПБ (ОАО) 181 028

6 ОАО «АЛЬФА-БАНК» 161 941

7 ЗАО АКБ «ЦентроКредит» 155 832

8 ООО «ВТБ Факторинг» 105 332

Раздел II            Факторы, специализирующиеся преимущественно на среднем, малом и микробизнесе

9 ОАО «Промсвязьбанк» 66 155

10 «Банк НФК» (ЗАО) 59 990

11 ООО «Факторинговая компания «Санкт-Петербург» 59 727

12 ЗАО РФК 56 149
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Объем уступленной Фактору дебиторской 
задолженности, приходящейся на одну об-

служенную компанию в 1 полугодии 
2010 года, тыс. руб.

13 ЗАО «ЮниКредит Банк» 38 049

14 «ТКБ» (ЗАО) 34 540

15 КБ «РОСПРОМБАНК» (ООО) 33 054

16 ЗАО «Кредит Европа Банк» 31 158

17 КБ «СДМ-БАНК» (ОАО) 25 418

18 ОАО АКБ «Металлинвестбанк» 23 782

19 ООО ФК «Лайф» 17 708

Источник: «Эксперт РА» по данным анкет Факторов

2.3. Структура сделок по отраслям
В 1 полугодии 2010 года отмечается рост долей наиболее факторабельных отраслей – оптовой торговли 
и обрабатывающих производств. В сельском хозяйстве, розничной торговле и строительстве 1-2 крупные 
сделки могут существенно повлиять на доли рынка данных отраслей в структуре сделок. Пока в совокупно-
сти доли сельского хозяйства, розничной торговли и строительства не превышают и 6% рынка факторинга.

Во 2 полугодии 2010 года, вероятно, в оптовой торговле произойдет уменьшение доли сделок постав-
щиков пищевых продуктов в связи с изменениями в законодательстве.

График 4. В структуре сделок по отраслям существенно увеличилась доля розничной торговли

Источник: «Эксперт РА» по данным анкет Факторов

2.4. Структура сделок по объемам и срокам финансирования
Закрепление максимальных отсрочек платежа по ряду продовольственных товаров сказалось, прежде 
всего, на сроках факторинговых сделок. Значительно выросла доля «коротких» сделок и сократилась 
доля «длинных» (см. график 4), средний срок сделки (в зависимости от объемов уступленных требо-
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ваний) в 1 полугодии 2010 года по сравнению с аналогичным периодом прошлого года сократился на 
19 дней и составил 53 дня. Во 2 полугодии 2010 года следует ожидать усиление этой тенденции, так 
как привести договоры в соответствие с изменениями в законодательстве следовало до 1 августа.

График 5. Средний срок оборачиваемости дебиторской задолженности, уступленной Фактору,
сокращается в 1 полугодии 2010 года

Источник: «Эксперт РА» по данным анкет Факторов

2.5. Структура сделок по видам факторинга
Доля безрегрессного факторинга в 1 полугодии 2010 года выросла лишь на 0,4 п. п., а доля международного 
факторинга незначительно сократилась и составила 0,7%. Несмотря на незначительные темпы роста безре-
грессного факторинга, данный сегмент рынка по-прежнему остается одним из наиболее перспективных. Мед-
ленный рост безрегрессного факторинга связан с резким сокращением операций факторинга без права ре-
гресса наиболее опытными игроками – ОАО «Промсвязьбанк» (-42%) и ОАО «Банк «Петрокоммерц» (-75,8%).

Активно развивается факторинг без регресса у новичков рынка – ЗАО «ТрансКредитФакторинг» и 
ОАО АКБ «Металлинвестбанк». Наибольшее число клиентов обслуживаются у «Банк НФК» (ЗАО) и 
ОАО АКБ «Металлинвестбанк». Безрегрессный факторинг по-прежнему остается одним из наиболее 
перспективных сегментов рынка.
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График 6. Существенного роста безрегрессного факторинга на рынке
в 1 полугодии 2010 года не наблюдается

Источник: «Эксперт РА» по данным анкет Факторов

Таблица 6. Наиболее активно развивает безрегрессный факторинг ЗАО «ТрансКредитФакторинг»
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1 ООО «БСЖВ Факторинг» 8 152 363 29,2 78,2 2

2 «Банк НФК» (ЗАО) 5 925 178 2,7 37,8 69

3 ЗАО «ТрансКредитФакторинг» 5 910 890 2 871,7 40,8 4

4 ОАО «Промсвязьбанк» 1 826 390 -42,0 3,3 15

5 ОАО АКБ «Металлинвестбанк» 722 446 158,0 7,2 42

6 ОАО Банк «Петрокоммерц» 327 666 -75,8 2,7 1

7 ЗАО РФК 142 510 н/д 6,2 1

8 ЗАО «ЮниКредит Банк» 101 961 1 529,2 1,3 1

Источник: «Эксперт РА» по данным анкет Факторов
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3. Прогноз развития рынка

По оценкам «Эксперта РА», по итогам 2010 года рынок достигнет около 450 млрд рублей, темпы приро-
ста рынка по сравнению с 2009 годом составят 25% (см. график 7). В 1 полугодии 2010 года на 30% 
выросло число компаний, с которыми Факторы заключили договор. Рост числа заключенных договоров 
обычно предшествует росту рынка. В абсолютных значениях лидерами по числу вновь заключенных до-
говоров являются ОАО «Промсвязьбанк» и ООО ФК «Лайф», однако по приросту числа вновь заключен-
ных договоров лидируют ООО ФК «Лайф» и ОАО «Альфа-Банк». Повлиять на объемы рынка могут новые 
игроки из числа универсальных банков, основной клиентской базой которых является малый и средний 
бизнес. На российском рынке факторинга вскоре появится новый участник – компания ФакторРус, учре-
дителями которой выступили Международная финансовая корпорация (IFC), мальтийский FIMBank и рос-
сийский Транскапиталбанк. Кроме того, ожидается, что на рынок факторинга осенью этого года уже гото-
вы выйти НБ «Траст» и МДМ-Банк.

Наиболее перспективным сегментом рынка с точки зрения конкуренции и доходности остается безре-
грессный факторинг. «В дальнейшем рынок будет развиваться, но при умеренном росте – порядка 20% в 
год. Услуга станет все более востребована в регионах. Локомотивом роста станет факторинг без регрес-
са – это та западная тенденция, которая весьма актуальна для российского рынка», – прогнозирует Вик-
тор Носов.

График 7. По оценкам «Эксперта РА», по итогам 2010 года темпы прироста рынка по сравнению
с 2009 годом составят 25%

Источник: «Эксперт РА» по данным анкет Факторов

В ближайшие два года рост объемов рынка факторинга в основном будет базироваться на росте сде-
лок в регионах, где править балом будут крупные федеральные банки с развитой филиальной сетью, а так-
же Факторы, у которых развит электронный факторинг. По оценкам «Эксперта РА», уже в 2010 году вос-
становление региональных рынков нивелирует негативное влияние Закона о торговле на объемы рынка.
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Приложение 1. Интервью с участниками рынка

Мы избрали для себя путь технологий и предоставления интересным для нас кли-
ентам идеального факторингового продукта
------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

Интервью с Михаилом Окуневым, начальником банковского 
управления ОАО АКБ «Металлинвестбанк»

– Как изменился рынок факторинга за прошедший год, какие со-
бытия и тенденции Вы бы выделили в качестве основных для 1 по-
лугодия 2010 года?

– За прошедший год существенно упали цены на факторинг, на это есть 
две причины – падает общий уровень кредитных ставок в экономике, кроме 
того, на рынке все Факторы бьются за качественных заемщиков и в этом сег-
менте демпингуют. Сейчас у нас эффективная процентная ставка на уровне 
10-12%. Я думаю, что рынок стабилизируется либо на уровне существую-
щих процентных ставок, либо чуть выше. Сейчас Факторы топчутся на гра-
ни рентабельности этого бизнеса. Безрегрессный факторинг тяжело при-

живается. Те риски, которые готовы отдать клиенты – запредельно высокие для банка, а те риски, которые 
готов принять банк, клиенты не хотят страховать.

– Почему безрегрессный факторинг, на Ваш взгляд, не получает в России такого широкого рас-
пространения как на развитых рынках?

– Потому что в России практика бросания компании и открывания заново под тем же именем в той же 
налоговой очень широко распространена. У нас есть индустрия по отбрасыванию оболочки юридического 
лица и его возрождению, как птицы феникс. Но, тем не менее, есть тенденция к росту доли безерегрес
сного факторинга.

– Каких успехов достиг ваш банк в 1 полугодии 2010 года и с какими основными сложностя-
ми пришлось столкнуться?

– Были сложности с крупными дебиторами, которые меняли правила документооборота. Мы немного 
опустились в рэнкинге «Эксперта РА» по объему уступленной дебиторской задолженности, но для того что-
бы сейчас активно расти нужно либо существенно продвинуться в технологиях, либо закрыть глаза на ри-
ски. Забыть про риски просто и быстро. Мне кажется, некоторые участники рынка пошли по такому пути. 
Это дает мгновенный объемный рост. Мы избрали для себя путь технологий и предоставление интерес-
ным для нас клиентам идеального факторингового продукта.

Если говорить об успехах, то мы избавились от тех клиентов, в которых мы видели экстрариски. Если 
бы мы просто закрывали финансирование для этих клиентов, то с высокой вероятностью мы бы потом 
столкнулись с просроченной задолженностью. Мы таких клиентов финансировали, но пытались на них 
свои риски сократить. Мы повышали им ставки за обслуживание, и они от нас сами уходили. Безуслов-
но, уход части клиентской базы был связан с тем, что мы проиграли в конкурентной борьбе, однако соот-
ношение тех клиентов, которые от нас ушли потому, что мы этого хотели, и тех, в конкурентной борьбе за 
которых мы проиграли, составляет 80:20.

– Каковы перспективы электронного факторинга в России?

– Мы находимся сейчас в самом начале пути развития электронного факторинга. Однако перспектива 
судебного разбирательства, если все документы в электронном виде, гораздо хуже, чем при наличии до-
кументов в бумажном виде. Поэтому электронный факторинг будет развиваться в тех отраслях, в которых 
вероятность судебных разбирательств минимальна.
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– Каковы перспективы у региональных рынков в ближайшем году? Собираетесь ли Вы откры-
вать представительства/филиалы в регионах?

– У нас менялись представления о том, зачем мы на региональных рынках. Если мы сначала шли в 
регионы вслед за нашими крупными дебиторами, то сейчас мы пониманием, что это было ошибкой. Мы 
полагали, что они в своих регионах локализуются, то есть поставки товаров будут от местных поставщи-
ков, которые станут нашими клиентами. Однако этого не произошло. Закупку они в основном оставляют 
в Москве и в Питере. Наши клиенты по большей части локализованы в Москве и в Питере. Чего нам не 
хватает в регионах сейчас, так это людей, которые смотрят на небольших дебиторов столичных клиентов. 
Теперь мы думаем об открытии в регионах, но уже не с точки зрения работы с местными клиентами, а с 
точки зрения анализа местных дебиторов.

– Какие изменения в требованиях к клиенту произошли в факторинге в 2010 году? Как изме-
нилась политика вашего банка в этом отношении (ставки, объемы финансирования, новые кли-
енты и т. д.)? Как изменились подходы к риск-менеджменту в вашем банке в 2010 году?

– Никак требования не изменились. Отрасли те же самые. Риск-менеджмент сосредоточен, как и преж
де, на максимально открытой работе с дебиторами.

– Оказали ли, на Ваш взгляд, влияние изменения Закона о торговле на рынок факторинга в 
России?

– Конечно, рынок факторинга сжимается. У нас факторинг упал процентов на 15-20. Объемы уступлен-
ной дебиторской задолженности могут остаться те же, но в терминах факторингового портфеля мы увидим 
падение. Мы же большую часть комиссии собираем в виде пользования заемными деньгами. Конечно, ког-
да средняя отсрочка существенно упала, падает и объем факторингового вознаграждения. Мы заключали с 
клиентами новые дополнительные соглашения в связи с изменениями в Законе о торговле (у нас договор 
рамочный). Для некоторых клиентов с маленькой отсрочкой платежа факторинг потерял свою привлекатель-
ность в принципе. Но у нас сейчас есть такие клиенты, которые, несмотря на это, оставляют всю инфраструк-
туру (налаженную цепь работ), платят нам символическую плату, и мы не разрушаем отлаженную схему.

– Изменились ли как-то источники фондирования банка в 2010 году? Если да, то как? Каковы 
планируемые источники фондирования на 2010–2011 годы?

– Нам как банку открыты все источники финансирования – от вкладов населения до беззалоговых 
кредитов ЦБ РФ. Но кризисы ликвидности на рынке случались в прошлом, и будут случаться в буду-
щем. В 2008 году мы не отказывали нашим клиентам в финансировании, но были вынуждены подни-
мать цены вслед за стоимостью ресурсов на рынке. Именно для того, чтобы наши клиенты не заметили 
роста процентных ставок, если он случится, мы стали первым банком, которому Российский Банк Раз-
вития открыл кредитную линию для рефинансирования факторинговых операций. Сейчас мы ее не ис-
пользуем, предоставляя клиентам доступ к более дешевым ресурсам.

– Какова, на Ваш взгляд, реальная доля проблемной задолженности в портфелях Факторов 
на сегодня?

– В портфелях Факторов проблемная задолженность сопоставима с проблемной задолженностью бан-
ковского сектора. Если Фактор работал до 2008 года, то его проблемная задолженность в среднем око-
ло 10%. Эта проблемная задолженность есть у Факторов, которые работали с сопоставимыми объема-
ми в 2008 году. Большая часть проблемной задолженности тянется именно с того года, новая проблем-
ная задолженность ничтожна.

– Дайте, пожалуйста, Ваш прогноз развития рынка факторинга в 2010 и 2011 годах.

– В 2010 году с учетом Закона о торговле общий объем рынка, может, даже упадет. Но на рынке по-
являются отчаянные игроки, которые на риски смотрят более мягко. Память у рынков короткая. Но участ-
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ники рынка, существовавшие до 2008 года, эти риски на себя уже не возьмут. В 2011 году объем рын-
ка будет зависеть от общей экономической ситуации: если будет расти экономика, будет расти и факто-
ринг. Пока роста экономики мы не видим. Сейчас проникновение факторинговых услуг достаточно боль-
шое. Будет ли факторинг конкурировать с банковскими кредитами – тупиковая ветвь развития. Если ну-
жен кредит, клиенты будут брать кредит, если нужен факторинг – надо обращаться за факторингом. Про-
никновение факторинга, приемлемого по рискам, достаточно большое, а в сегменте с высоким уровнем 
рисков факторинга почти нет.
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Мы искренне сочувствуем клиентам, которым приходится самостоятельно разби-
раться, почему один и тот же факторинг различается по стоимости в разы
------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

Интервью с Романом Огоньковым, председателем правления 
«Банка НФК» (ЗАО)

– Как изменился рынок факторинга за прошедший год, какие 
события и тенденции Вы бы выделили в качестве основных для 
1 полугодия 2010 года?

– О каких-то новых ярко выраженных тенденциях говорить не при-
ходится. Те тенденции, которые мы наблюдали в 2009 году, в 1 полу-
годии 2010 года усилились. Прежде всего это более акцентированное 
позиционирование продуктового предложения в клиентском сегменте, 
у которого главная потребность – это потребность в факторинге с низ-
кой добавленной стоимостью.

Нынешняя ситуация, связанная с применением преимущественно 
метода ценовой конкуренции между Факторами, приводит к тому, что факторинг подменяется кредитова-
нием под залог дебиторской задолженности. В этом плане мы искренне сочувствуем клиентам, которым 
приходится самостоятельно разбираться, почему один и тот же факторинг различается по стоимости в 
разы. Бывают совсем экстремальные случаи: например, один крупный комбинат недавно получил пред-
ложение по работе по факторингу без регресса по ставке 7% годовых. Я не знаю, как это расценивать: 
как отсутствие компетентности или как плохую шутку. Происходит смешение продуктов факторинговой 
линейки с продуктами кредитной природы. Однако я все же надеюсь, что мы придем к четкой продукто-
вой классификации, как на развитых рынках: инвойс дискаунтинг (т. е. кредитование под залог ДЗ), фак-
торинг с регрессом и факторинг без регресса. Сейчас мы видим сценарий, обусловленный в первую оче-
редь тем, что банки оказались в сложном положении в связи с избытком короткой ликвидности и дефи-
цитом надежных заемщиков. Задача разместить короткую ликвидность для банков стала более важной, 
чем правильный подсчет себестоимости и необходимости зарабатывать. Как только эта ликвидность рас-
сосется, ставки пойдут вверх. Однако пока факторинг по ставке рефинансирования – это очередной анек-
дот для мировой факторинговой индустрии.

Что хотелось бы видеть, так это соответствие продуктовых оферт реальным возможностям игроков, 
особенно в части услуг по управлению ДЗ. Звонок дебитору, если клиент не заплатил регресс, ничего об-
щего с управлением ДЗ не имеет. Тогда зачем вводить клиентов в заблуждение? Здесь нам тоже было бы 
неплохо прийти к отраслевым стандартам, чтобы клиент четко понимал, какой набор услуг он приобрета-
ет за заявленную Фактором цену.

– Каких успехов достиг ваш банк в 1 полугодии 2010 года и с какими основными сложностя-
ми пришлось столкнуться?

– Мы удовлетворены итогами 1 полугодия 2010 года, поскольку видим хоть и умеренный, но устойчи-
вый рост клиентской базы. Как и прежде, мы делаем ставку на продажу продуктов с высокой добавлен-
ной стоимостью, прежде всего – факторинг без регресса. Основную долю прироста в 1 полугодии соста-
вили продажи новых продуктов и индивидуальных схем обслуживания, отлаженных под потребности кон-
кретных клиентов. Кроме того, по сравнению с прошлым годом существенно увеличилось число потен-
циальных клиентов, заинтересованных в построении долгосрочных партнерских отношений. Если в про-
шлом году мы сталкивались в основном с «эмоциональным» спросом на деньги, то сейчас клиенты чаще 
обращаются к нам за сервисом, обеспечивающим безопасный рост продаж. Единственное, от чего мы от-
казались и пока не планируем восстанавливать, – это конвейерные продажи стандартизированных про-
дуктов для микробизнеса.
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– Каковы перспективы у региональных рынков в ближайшем году? Собираетесь ли вы откры-
вать представительства/филиалы в регионах?

– Региональные приоритеты остаются прежними. Новых филиалов в 2010 году мы открывать не пла-
нировали. Сейчас делам ставку на развитие клиентской базы и повышение качества сервиса в существу-
ющих представительствах. Кроме того, для НФК не столь актуален вопрос географической экспансии с 
учетом использования технологии электронного факторинга.

– Какие изменения в требованиях к клиенту произошли в факторинге в 2010 году? Как изме-
нилась политика вашего банка в этом отношении (ставки, объемы финансирования, новые кли-
енты и т. д.)? Как изменились подходы к риск-менеджменту в вашем банке в 2010 году?

– Мы последовательно снимали ряд ограничений, временно введенных с осени 2008 года. В первую 
очередь это касается отраслей и дебиторов, расположенных в ряде регионов, удаленных от традицион-
ных центров высокой экономической активности. Однако мы по-прежнему не работаем со строительством 
(возведение объектов вне зависимости от назначения), сырьевыми товарами и сельским хозяйством (за 
исключением торговли сельскохозяйственной продукцией), но это связано не с кризисом, а с традицион-
ной «нефакторабельностью» данных отраслей.

Должен сказать, что пик, связанный с кризисным ухудшением платежной дисциплины, явно пройден. 
Ситуация вернулась в нормальную колею, и единственное, чего сейчас не хватает поставщикам, – это уве-
ренности в устойчивости тенденции роста спроса. Многие отрасли до сих пор страдают от того, что инвес
тиционные процессы в экономике еще не полностью восстановились.

– Каковы перспективы электронного факторинга в России?

– У нас он внедрен с 2004 года, и он нам нравится. Сейчас через него проходит около 95-96% поставок. 
Электронный факторинг – это технология, при которой сведения о денежных требованиях, подтвержденные 
электронной цифровой подписью клиента, в электронном виде поступают Фактору по защищенным кана-
лам связи. У нас есть «испытательный срок» при работе с электронным документооборотом. Когда клиент 
начинает с нами работать, мы вводим систему параллельного документооборота на срок до трех месяцев. 
Задача «испытательного срока» – синхронизировать его документооборот с нашей технологией, поскольку 
мы хотим избежать в будущем возникновения ситуаций, при которых востребование долга будет затрудне-
но из-за несоответствия отгрузочных документов требованиям законодательства или арбитражной практике.

Следующий шаг – это полный электронный документооборот, который подразумевает, что возникаю-
щее денежное требование (товарная накладная), подписывается поставщиком электронно-цифровой под-
писью, акцептуется покупателем электронно-цифровой подписью и поступает Фактору. Однако это не во-
прос завтрашнего дня. Пока уровень технологической готовности среди большинства покупателей недо-
статочен, да и полностью перекладывать на себя издержки массового внедрения мы не готовы. Сейчас 
это, скорее, индивидуальная схема, чем технология массового применения.

О перспективах распространения данной технологии в России судить сложно – это, что называется, 
личное дело каждого Фактора и его бизнес-модели. Если круг клиентов ограничен и число уступленных 
требований незначительно, наверное, нет смысла инвестировать в создание такой технологии. Когда име-
ешь дело с сотнями тысяч документов, приходится думать об оптимизации издержек.

– Оказали ли/окажут ли, на Ваш взгляд, влияние изменения Закона о торговле на рынок фак-
торинга в России?

– Мы мало присутствуем в сегменте поставок в федеральные сети, нам не очень нравится низкорен-
табельный бизнес, поэтому пока ощутимого эффекта от изменения законодательства мы не замечаем.

– Какие сегменты рынка факторинга (продукты, отрасли и т. д.) на сегодня являются наибо-
лее перспективными для Фактора с точки зрения соотношения «доходность-риск»?
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– В каждой конкретной отрасли есть предприятия, которым пришлось очень плохо, но есть и те, кото-
рые чувствовали себя хорошо даже в кризис. Безусловно, нужно учитывать отраслевую принадлежность 
клиента, но в то же время не забывать об основном принципе риск-менеджмента – «Знай своего клиен-
та». С одной стороны, отрасли не могут пропадать целиком, но при этом даже в устойчивых к влиянию 
кризиса отраслях существуют компании, которые переоценили свои возможности по управлению долго-
вой нагрузкой.

Если говорить о соотношении «риск-доходность», то мы убедились, что налаженная система риск-
менеджмента и работы по управлению дебиторской задолженностью позволяют нам успешно работать по 
безрегрессному факторингу. Мы сравнивали статистику убыточности по данному продукту с показателя-
ми ведущих мировых игроков на рынке кредитного страхования и остались довольны результатами это-
го сравнения. Убыточность продукта по соотношению выплат по дефолтам к комиссии за покрытие риска 
дебитора не превышала 100% как в 2008, так и в 2009 годах.

– Изменились ли как-то источники фондирования вашего банка в 2010 году? Если да, то как? 
Каковы планируемые источники фондирования на 2010–2011 годы?

– У нас появился новый источник фондирования в лице РОСБР, причем как для небанковской компа-
нии, так и для банка. Надеемся на дальнейшее расширение сотрудничества с РосБР по линии поддерж-
ки малого и среднего бизнеса. Мы планируем провести новый выпуск облигаций либо во второй полови-
не 2010 года, либо в 2011 году. Продолжаем следить за ситуацией на рынках капитала, но потребности 
в масштабных публичных заимствованиях у нас пока нет, поскольку мы получаем достаточно предложе-
ний по двухсторонним сделкам.

– Какова, на Ваш взгляд, реальная доля проблемной задолженности в портфелях Факторов 
на сегодня?

– Смотря что понимать под проблемной задолженностью – не всякая просроченная задолженность яв-
ляется проблемной и не любая проблемная задолженность является формально просроченной. Дать од-
нозначную оценку не представляется возможным, поскольку не существует единых критериев. К тому же, 
в силу различий в обычаях делового оборота между банковским кредитованием и предоставлением кре-
дита трудно сопоставить финансовые показатели банков с небанковскими компаниями. Вспомните, какие 
цифры давал «Еврокоммерц» по своей просрочке и что оказалось на самом деле. Пока не будет единых 
всеми принятых стандартов отражения просрочки, не будет и сопоставимых данных.

– Как распределяется бизнес между НФК и «НФК Премиум»?

– Существуют заемщики, у которых качество финансовой отчетности является недостаточно хорошим. 
Для банков это является проблемой из-за необходимости создавать повышенные резервы по таким за-
емщикам. Для решения этой проблемы банки вынуждены либо повышать ставки, чтобы компенсировать 
высокие отчисления в резервы, либо не выдавать такому заемщику кредит. У нас есть больше возмож-
ностей для решения таких проблем, поскольку у нас есть «НФК Премиум». Мы встречаем ряд потенци-
альных клиентов, которые испытывают временное ухудшение качества финансовой отчетности, но обла-
дают стабильным спросом на свою продукцию и диверсифицированной дебиторской задолженностью вы-
сокого качества.

Факторинг без регресса дает существенные преимущества клиенту в части улучшения структуры ба-
ланса. Однако обычаи делового оборота таковы, что платежи по товарным кредитам обычно наступают 
с просрочкой платежа. При банковском факторинге это не очень удобно, поскольку возникает необхо-
димость в досоздании резервов. С нашей точки зрения нормальный срок ожидания может составлять 
до 90 дней, но ЦБ РФ смотрит на факторинг как на кредитный продукт с обеспечением, где заемщиком 
выступает поставщик. Около 15% наших оборотов приходится на «НФК Премиум». «НФК Преимиум» 
работает в основном с клиентами, по которым мы не хотим создавать избыточные резервы (предусмот
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ренные нынешним регулированием), поскольку дебиторы демонстрируют хорошее финансовое положе-
ние. Если бизнес с точки зрения качества «дебиторки» нормальный, мы готовы работать с баланса не-
банковской компании, поскольку мы настроены на истребование задолженности с дебитора – платить 
должен дебитор. Однако это не значит, что мы совсем не создаем резервы по таким сделкам. У нас 
есть внутренняя методика управленческого учета, построенная по принципам МСФО. Сейчас мы фор-
мируем юридическое решение по структуре Группы НФК и будем консолидировать отчетность по Группе.

– Дайте, пожалуйста, Ваш прогноз развития рынка факторинга в 2010 и 2011 годах.

– Если сейчас корректировать прогнозы, данные ранее, то по итогам 2010 года мы надеемся увидеть 
прирост рынка около 30-35%. Если для банков откроются новые возможности по краткосрочному разме-
щению средств по интересным ставкам, банковская ликвидность поменяет «прописку», что скажется на 
объемах рынка факторинга. По итогам 2011 года при отсутствии резких шоков рост рынка на 30-40% бо-
лее чем реален.
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В результате мы наблюдаем необычный для мировой практики факт – ставки за 
факторинговое обслуживание практически опустились ниже ставок по кредитам
------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

Интервью с Еленой Гладких, генеральным директором 
ЗАО «Русская факторинговая компания»

– Как изменился рынок факторинга за прошедший год, какие 
события и тенденции Вы бы выделили в качестве основных для 
1 полугодия 2010 года?

– Во время кризиса основной проблемой для многих банков стали не-
возвраты кредитов, портфели проблемной задолженности были огром-
ны. В факторинге же таких проблем не было, т. к. тщательная проверка 
контрагентов и быстрая оборачиваемость денег снимают большую часть 
рисков. Парадоксально, но факторинг стал восприниматься как менее 
рискованный продукт, чем кредит. По этой причине крупные банки нача-
ли активно развивать факторинговое направление своего бизнеса, что, 

конечно же, сказалось на развитии рынка. Основная тенденция 1 полугодия 2010 года, на наш взгляд, – это 
падение цен на факторинговые услуги. Крупные банки демпингуют, другие факторинговые компании вынуж-
дены снижать ставки, чтобы не выйти из рынка. В результате мы наблюдаем необычный для мировой прак-
тики факт – ставки за факторинговое обслуживание практически опустились ниже ставок по кредитам.

– Каких успехов достигла ваша компания в 1 полугодии 2010 года и с какими основными слож-
ностями пришлось столкнуться?

– В начале 2010 года мы получили кредит от Российского банка развития в рамках Программы финан-
совой поддержки малого и среднего предпринимательства. Привлеченные таким образом денежные ре-
сурсы были направлены на финансирование клиентов, являющихся малыми и средними предприятиями. 
Сейчас ведутся переговоры по условиям предоставления второго займа у РосБР.

Мы разработали и вывели на рынок новую продуктовую линейку, основанную на потребностях бизнеса 
наших клиентов, в данный момент готовится к запуску технология реверсивного факторинга.

Из отрицательных моментов 1 полугодия 2010 года можем отметить только резкое понижение ставок 
за факторинговые услуги. Конкуренция усиливается, поэтому факторинговая комиссия по размеру посте-
пенно приблизилась к комиссии по кредиту, что в корне неправильно.

– Каковы перспективы у региональных рынков в ближайшем году? Собираетесь ли Вы откры-
вать представительства/филиалы в регионах?

– Чаще всего представителей региональных производственных компаний интересует защита от кредитных 
рисков и управление дебиторской задолженностью. Не в меньшей степени они обращаются и за финансиро-
ванием для пополнения оборотных средств компании, поэтому факторинговые компании с успехом предлага-
ют своим региональным клиентам все виды факторинговых услуг. В ближайшем году в регионах править бал 
будут крупные федеральные банки, предлагая факторинг и кредит как смежные финансовые инструменты.

В 2010 году открылись новые представительства Русской факторинговой компании, результаты раз-
вития рынка в 2010 году покажут нам, на какие регионы стоит обратить внимание.

– Какие изменения в требованиях к клиенту произошли в факторинге в 2010 году? Как изме-
нилась политика вашей компании в этом отношении (ставки, объемы финансирования, новые 
клиенты и т. д.)? Как изменились подходы к риск-менеджменту в вашей компании в 2010 году?

– В целом можно говорить о смягчении требований к клиентам: например, мы решили снизить порог 
вхождения клиента – раньше мы принимали клиентов с оборотом от 3 млн рублей, а сейчас рассматри-
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ваем и компании поменьше. Обращаем внимание на динамику развития и круг дебиторов клиента, оцени-
ваем его потенциал роста. Изначальная задача нашего бизнеса – помочь вырасти бизнесу наших клиен-
тов, поэтому даже маленькие компании имеют возможность встать к нам на факторинговое обслуживание.

Значительное снижение ставок и появление дополнительных услуг также должно помочь нашим кли-
ентам поднять продажи и привлечь новых покупателей. Так, например, мы увеличили объем выплачива-
емого финансирования до 100%. Многим клиентам это дало возможность не просто пополнить оборот-
ные средства, но и получить «живые» деньги на развитие компании.

В конце 1 полугодия мы предложили клиентам закупочный факторинг, который позволяет получить 
необходимую отсрочку у желаемых поставщиков. Работая по закупочному факторингу и одновременно 
поставляя по факторингу готовые товары своим покупателям, наши клиенты могут увеличить объемы 
своего бизнеса в разы. Отметим, что мы нацелены именно на разработку нестандартных решений для 
бизнеса клиентов, поэтому все наши услуги – это совмещение разных механизмов и финансовых ин-
струментов. На данный момент мы заканчиваем разработку механизма реверсивного факторинга, что-
бы и розничные магазины смогли полноценно воспользоваться факторинговыми услугами.

– Какие максимальные и минимальные процентные ставки возможны в вашей компании на 
данный момент? Какова динамика ставок в 2010 году?

– В начале 2010 года максимальные ставки по факторингу с правом регресса доходили до 21-22%. 
Однако мы постоянно пересматриваем и требования к клиентам, и ставки, поэтому постепенно комис-
сия за факторинговое обслуживание в нашей компании снизилась. Сейчас стандартные ставки начина-
ются от 14% с возможным понижением при индивидуальном рассмотрении клиента.

– Каковы перспективы электронного факторинга в России?

– С учетом развития факторинговых услуг в регионах можно сказать, что за электронным факторингом 
будущее. Если офис клиента или дебитора находится далеко от офиса факторинговой компании, то доставка 
отгрузочных документов, подтверждающих поставку товара, занимает долгое время, а без таких документов 
Фактор не может выплатить финансирование своему клиенту. Электронный факторинг снимает проблему 
удаленного расположения поставщика, покупателя и Фактора. С помощью электронных копий документов по-
ставки финансируются в тот же день, когда клиент поставил товар дебитору – это удобно всем трем сторонам, 
поэтому все факторинговые компании постепенно переходят на электронный документооборот с клиентами.

– Оказали ли/окажут ли, на Ваш взгляд, влияние изменения Закона о торговле на рынок фак-
торинга в России?

– С изменением Закона о торговле произошло перераспределение спроса на факторинговые услуги. 
Федеральные сети, ограниченные рамками нового закона, пытаются компенсировать уменьшение от-
срочек на продукты питания за счет ее увеличения при поставках товаров категории non-food.

В ситуации увеличения отсрочки платежа в среднем на 30 дней производители непищевой продук-
ции нуждаются в дополнительном финансировании для пополнения оборотных средств. Соответствен-
но, представители сегмента non-food стали чаще обращаться в факторинговые компании за финанси-
рованием, т. к. именно факторинг – инструмент, позволяющий без залогов и в достаточном объеме по-
лучить необходимые денежные ресурсы.

– Какие сегменты рынка факторинга (продукты, отрасли и т. д.) на сегодня являются наибо-
лее перспективными для Фактора с точки зрения соотношения «доходность-риск»?

– В течение всего 2010 года самым низкорисковым и доходным был сегмент товаров FMCG. Спрос на 
факторинговые услуги формировали в основном поставщики продуктов питания, однако сейчас в связи с 
изменениями в Законе о торговле активизировались и производители-поставщики товаров категории non-
food. Эти два сегмента и являются наиболее перспективными для факторингового рынка.
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– Изменились ли как-то источники фондирования вашей компании в 2010 году? Если да, то 
как? Каковы планируемые источники фондирования на 2010–2011 годы?

– Мы используем стабильные источники финансирования, поэтому 2010 год прошел без изменений в 
фондировании. В следующем, 2011 году мы планируем увеличить объемы привлекаемых средств, однако 
сами источники, скорее всего, останутся неизменны – это средства частных инвесторов, займы в крупных 
банках и федеральная Программа финансовой поддержки малого и среднего предпринимательства России.

– Какова, на Ваш взгляд, реальная доля проблемной задолженности в портфелях Факторов 
на сегодня?

– Это сложный вопрос, т. к. Факторы не озвучивают такие цифры публично. У нас проблемной задол-
женности нет, а оценить долю такой задолженности в активах остальных участников рынка можно только 
отслеживая арбитражные дела.

– Каков портрет наилучшего и наихудшего клиента в вашей компании?

– При проверке потенциальных клиентов и их дебиторов мы учитываем массу различных факторов, по-
этому «плохие» компании просто не попадают в ряды наших клиентов. Мы довольны всеми нашими кли-
ентами. Лучшие среди них – те, чьи дебиторы оплачивают поставки без просрочек.

– Дайте, пожалуйста, Ваш прогноз развития рынка факторинга в 2010 и 2011 годах.

– Объемы рынка по итогам года вырастут однозначно. Отрицательной динамики быть не может, т. к. 
и производство, и торговля быстро восстанавливаются после кризиса. Результаты 2 полугодия окажут-
ся лучше показателей первого, т. к. осенью по традиции во многих отраслях начнется активный сезонный 
рост и факторинговые услуги станут более актуальны, чем летом.

2010 год стал годом восстановления рынка факторинга, а в 2011 начнется активный рост, и рынок 
выйдет на докризисные темпы развития.
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В 1 полугодии 2010 года в регионах было сосредоточено 42% факторингового порт-
феля Промсвязьбанка. В планах – дальнейшее развитие факторинга в региональ-
ной сети
------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

Интервью с Виктором Носовым, директором департамента факто-
ринговых операций ОАО «Промсвязьбанк»

– Как изменился рынок факторинга за прошедший год, какие со-
бытия и тенденции Вы бы выделили в качестве основных для 1 по-
лугодия 2010 года?

– Безусловно, в качестве основного события можно выделить вступле-
ние в силу нового Закона о торговле. Пока его влияние на факторинговый 
рынок оценить трудно – идет процесс перезаключения поставщиками до-
говоров со своими контрагентами. Думаю, к концу года все будет понят-
нее. Другая рыночная тенденция 1 полугодия 2010 года – наличие уме-
ренного спроса на факторинг при возросшем предложении. Рынок кор-
поративного кредитования оживился, некоторые поставщики, которые в 

кризис (и ранее) пользовались факторингом, теперь имеют возможности использовать альтернативные 
источники финансирования текущей деятельности, а кому-то и вовсе хватает своей оборотки. Еще одна 
тенденция – продолжающееся снижение ставок для клиентов. Стоит отметить также активизацию работы 
Ассоциации факторинговых компаний.

– Каких успехов достиг ваш банк в 1 полугодии 2010 года и с какими основными сложностя-
ми пришлось столкнуться?

– Факторинговый оборот Промсвязьбанка в 1 полугодии 2010 года по сравнению с аналогичным пе-
риодом прошлого года несколько вырос и составил порядка 55 млрд рублей. В целом мы выполнили все 
намеченное: пересмотрели ставки для клиентов, активно работали с торговыми сетями, привлекали но-
вых и развивали активных клиентов. Боролись с просроченной задолженностью, всячески препятствова-
ли возникновению новой.

– Каковы перспективы у региональных рынков в ближайшем году? Собираетесь ли вы откры-
вать представительства/филиалы в регионах?

– Сегодня факторинг предлагается во всех региональных филиалах Промсвязьбанка. Активное региональ
ное развитие и большой географический охват филиальной сети Промсвязьбанка позволили обеспечить 
факторинговым финансированием сотни региональных компаний, помогли им пройти кризис без кассовых 
разрывов, вовремя платить зарплаты, рассчитываться с поставщиками, предоставлять своим покупателям 
отсрочки платежа. В 1 полугодии 2010 года в регионах было сосредоточено 42% факторингового порт-
феля Промсвязьбанка. В планах – дальнейшее развитие факторинга в региональной сети.

– Какие изменения в требованиях к клиенту произошли в факторинге в 2010 году? Как изме-
нилась политика вашего банка в этом отношении (ставки, объемы финансирования, новые кли-
енты и т. д.)? Как изменились подходы к риск-менеджменту в вашем банке в 2010 году?

– Никаких значимых изменений в требованиях к клиенту выделить не могу – в 2010 году все рабо-
тает так же, как и в 2009. В лимитах и объемах финансирования тоже ничего не изменилось. Стара-
емся финансировать каждого «по потребностям» с учетом рисковой составляющей. Ставки в 1 полуго-
дии 2010 года имели тенденцию к дальнейшему снижению. Подходы к риск-менеджменту не измени-
лись. Процедуры, внедренные ранее, отлажены и надежно работают. В дальнейшем мы планируем их 
совершенствование с акцентом на унификацию, упрощение и ускорение принятия решений при установ-
лении первоначальных лимитов.
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– Каковы перспективы электронного факторинга в России?

– Электронный факторинг – продукт, который очень востребован клиентами. Спрос на него се-
годня значительно превышает предложение. Основной проблемой для факторов сейчас является 
отсутствие специализированного программного обеспечения, способного при избавлении от огром-
ного количества бумажных документов принимать документы с отметкой обеих сторон (поставщик 
и дебитор). В появлении такого ПО заинтересованы все – и клиенты, и Факторы. Именно в таком 
виде электронного факторинга на российском рынке пока нет.

– Оказали ли/окажут ли, на Ваш взгляд, влияние изменения Закона о торговле на рынок 
факторинга в России?

– Безусловно, принятие нового закона стало сюрпризом и для торговых сетей, и для их постав-
щиков, и, конечно, для участников рынка факторинга. Регламентированные сроки отсрочки – плюс 
это или минус? С одной стороны, отсрочка становится «справедливой», зависящей от товарной груп-
пы и срока годности товара. С другой стороны, консервированные продукты приравниваются к та-
баку и алкоголю, что не совсем логично. И наконец, максимальная отсрочка по группе продоволь-
ственных товаров фиксируется на отметке в 45 дней. Это при том, что средняя отсрочка по сетям в 
2009 году составляла 60 дней. Такая схема имеет свои положительные и отрицательные стороны 
и для участников рынка факторинга. Факторы могут более точно прогнозировать сроки размеще-
ния средств – безусловно, при точном соблюдении «графика платежей» сетями. Но и поставщики 
могут лишний раз подумать, использовать им факторинг или нет, ведь теперь точно ясно, что сеть 
заплатит через 10, 30 или 45 дней – следовательно, при грамотном планировании вполне возмож-
но избежать кассовых разрывов. Вообще, такой инструмент как факторинг совершенно точно дол-
жен быть упомянут в новом законе, он выгоден обеим сторонам. Поставщикам нет необходимости 
ждать оплаты даже в течение 10 дней, а сетям – перестраивать уже сложившуюся систему оплаты.

– Какие сегменты рынка факторинга (продукты, отрасли и т. д.) на сегодня являются 
наиболее перспективными для Фактора с точки зрения соотношения «доходность-риск»?

– По продуктам в целом можно сказать так: безрегресс более доходный, но и более рискован-
ный, регресс – наоборот. Это справедливо для всех игроков рынка факторинга. То же самое и с от-
раслями. Наименьший риск – это факторинг для клиентов, которые поставляют товары категории 
FMCG, а также товары длительного пользования (бытовая техника и электроника) в торговые сети. 
Но и доходность по таким сделкам наиболее низкая. С другой стороны, есть клиенты из иных от-
раслей (строительство, энергетика, металлургия, сфера услуг), доходность по которым значитель-
но выше, но, соответственно, выше и риск. Кто-то из игроков рискует, кто-то руководствуется прин-
ципом «лучше меньше да лучше» – каждый выбирает свою стратегию.

– Какова, на Ваш взгляд, реальная доля проблемной задолженности в портфелях Фак-
торов на сегодня?

– Реально, на наш взгляд, – не менее 7-10%. У кого-то чуть больше, у кого-то меньше – это за-
висит от объема самого портфеля, а также от той целевой ниши, в которой работает Фактор. При 
работе с десятью клиентами просроченной и проблемной задолженности может не быть вовсе, а 
когда количество клиентов измеряется сотнями, просрочка и проблемы неизбежно появляются. 
Особенно актуально это было для кризисного периода: клиент какое-то время работал с Фактором, 
все было хорошо, активно шли оплаты, затем грянул кризис – бизнес клиента и его дебиторов не 
был готов к такому развитию событий. Это основная доля просрочки в портфелях Факторов сегод-
ня. Что-то удается взыскать в судебном порядке, что-то – нет.

Очень важно отметить два момента. Первое: в нашем портфеле доля проблемных сделок, воз-
никших в результате мошеннических действий, невелика. Второе: последний год-полтора абсолют-
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ное значение просроченной задолженности почти не увеличивается. Доля сделок, рассмотренных 
после наступления кризиса и находящихся сегодня на просрочке, мала. Это говорит о наличии гра-
мотно выстроенной системы риск-менеджмента.

– Каков портрет наилучшего и наихудшего клиента в вашем банке?

– Факторинг – тот продукт, воспользоваться которым может лишь предприятие, работающее стро-
го по определенной схеме, либо готовое для использования факторинга перестроить ведение бизне-
са в соответствии с этой схемой. Основное – это отсрочка платежа по контракту, безналичные расче-
ты, долгосрочные отношения и сделки на постоянной основе. Если рассуждать глобально, наилучший 
клиент – тот, который выполняет договорные условия и чьи дебиторы платят в срок, наихудший – со-
ответственно, наоборот. Более детально так: наилучший – клиент (производитель) с ежемесячными 
отгрузками, работающий на условиях 100%-й отсрочки (в среднем 60 к/д), дебитор – розница (тор-
говая сеть) с идеальной платежной дисциплиной (желательно клиент нашего банка).

– Дайте, пожалуйста, Ваш прогноз развития рынка факторинга в 2010 и 2011 годах.

– Аналитики полагают, что учитывая традиционный рост оборотов Факторов во 2 полугодии к кон-
цу 2010 года объем российского рынка факторинга может достичь 450-500 млрд рублей.

В дальнейшем рынок будет развиваться, но при умеренном росте – порядка 20% в год. Услуга 
станет все более востребована в регионах. Локомотивом роста станет факторинг без регресса – это 
та западная тенденция, которая весьма актуальна для российского рынка.
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Рост конкуренции и стабильно хорошая ситуация с ликвидностью в банковском сек-
торе привели к серьезному падению стоимости факторинговых услуг
------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

Интервью с Александром Морозовым, начальником управления 
факторинга ОАО «Банк «Петрокоммерц»

– Как изменился рынок факторинга за прошедший год, какие со-
бытия и тенденции Вы бы выделили в качестве основных для 1 по-
лугодия 2010 года?

– Рынок факторинга за прошедший год значительно оживился, вы-
росла конкуренция. В первую очередь за счет агрессивной политики но-
вых игроков. Рост конкуренции и стабильно хорошая ситуация с ликвид-
ностью в банковском секторе привели к серьезному падению стоимости 
факторинговых услуг.

– Каких успехов достиг ваш банк в 1 полугодии 2010 года и с ка-
кими основными сложностями пришлось столкнуться?

– Нам удалось стабилизировать портфель и перенастроить ключевые бизнес-процессы. Основную 
сложность представляла возросшая конкуренция, непрерывное падение ставок и неопределенная ситуа-
ция во многих отраслях экономики.

– Каковы перспективы у региональных рынков в ближайшем году? Собираетесь ли вы откры-
вать представительства/ филиалы в регионах?

– Региональные рынки по-прежнему очень интересны для Факторов. Мы полагаем, что в среднесроч-
ной перспективе доля региональных рынков будет расти опережающими темпами в портфелях крупней-
ших Факторов. Мы в этом плане не будем исключением.

– Какие изменения в требованиях к клиенту произошли в факторинге в 2010 году? Как изме-
нилась политика вашего банка в этом отношении (ставки, объемы финансирования, новые кли-
енты и т. д.)? Как изменились подходы к риск-менеджменту в Вашем банке в 2010 году?

– В начале 2010 года наблюдался некоторый спад в объемах финансирования, связанный с сезонным 
фактором и с неопределенностью макроэкономической ситуации, сейчас положение изменилось. Стои-
мость факторинговых услуг за первую половину 2010 года серьезно снизилась. Мы не вносили значитель-
ных изменений в требования к нашим клиентам, проводились точечные настройки некоторых параметров.

– Какие максимальные и минимальные процентные ставки возможны в вашей компании на 
данный момент? Какова динамика ставок в 2010 году?

– От 9 до 17% годовых.

– Каковы перспективы электронного факторинга в России?

– Это безусловно интересный продукт. В случае формирования положительной для Факторов арби-
тражной практики по данному вопросу электронный факторинг получит широкое распространение.

– Оказали ли/окажут ли, на Ваш взгляд, влияние изменения Закона о торговле на рынок фак-
торинга в России?

– Снижение сроков товарных кредитов по продовольственным товарам оказало влияние на потребность 
клиентов в оборотных средствах, но влияние это, по нашим оценкам, весьма ограничено.

– Какие сегменты рынка факторинга (продукты, отрасли и т. д.) на сегодня являются наибо-
лее перспективными для Фактора с точки зрения соотношения «доходность-риск»?
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– В этом отношении никаких изменений не произошло, Факторам по-прежнему интересны отрасли, 
связанные с товарами повседневного потребления.

– Изменились ли как-то источники фондирования вашего банка в 2010 году?

– Нет, принципиально не менялись.

– Какова, на Ваш взгляд, реальная доля проблемной задолженности в портфелях Факторов 
на сегодня?

– От 0 до 8%.

– Дайте, пожалуйста, Ваш прогноз развития рынка факторинга в 2010 и 2011 годах.

– В 2010 году мы ожидаем роста на 30-40%. В 2011 году темпы роста могут увеличиться и соста-
вить 40-50%.
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Приложение 2. Рэнкинги Факторов
Таблица 1. Рэнкинг российских Факторов по объему уступленных им денежных требований

в 1 полугодии 2010 года

№ Наименование Фактора
Объем денежных требований, уступ
ленных Фактору в 1 полугодии 2010 

года, тыс. руб.

Темпы прироста в 1 полу-
годии 2010 года по сравне-

нию с 1 полугодием 
2009 года, %

1 ОАО «Промсвязьбанк» 54 842 159 3,0

2 ОАО «АЛЬФА-БАНК» 17 489 653 201,2

3 Банк НФК (ЗАО) 15 657 301 -12,4

4 ЗАО «ТрансКредитФакторинг» 14 494 864 56,8

5 ОАО Банк «Петрокоммерц» 11 923 954 -24,7

6 ООО ВТБ Факторинг 11 481 219 н/д

7 ООО ФК «Лайф» 10 749 052 77,8

8 ООО «БСЖВ Факторинг» 10 425 008 29,8

9 ОАО АКБ «Металлинвестбанк» 10 012 418 17,6

10 ЗАО ЮниКредит Банк 7 685 811 73,8

11 ГПБ (ОАО) 3 982 620 -23,5

12 ЗАО РФК 2 302 127 300,3

13 ООО «Эйч-эс-би-си Банк (РР)» 2 080 602 н/д

14 ЗАО «Кредит Европа Банк» 1 402 099 н/д

15 ООО «Факторинговая компания «Санкт-Петербург» 1 313 994 94,2

16 КБ «РОСПРОМБАНК» (ООО) 1 222 980 18,0

17 «ТКБ» (ЗАО) 656 251 10,4

18 ЗАО АКБ «ЦентроКредит» 623 329 н/д

19 ОАО «Нордеа Банк» 439 619 -53,3

20 ООО «Эконом-факторинг» 420 311 126,7

21 КБ «СДМ-БАНК» (ОАО) 406 690 -22,3

Источник: «Эксперт РА» по данным анкет Факторов

Таблица 2. Рэнкинг российских Факторов по объему предоставленного финансирования
в 1 полугодии 2010 года

№ Наименование Фактора 
Объем предоставленного 
Фактором финансирова-

ния в 1 полугодии 
2010 года, тыс. руб.

Темпы прироста 
в 1 полугодии 
2010 года, %

Отношение объема финансирования к 
объему уступленных требований, 

под которые предоставлено финанси-
рование, %

1 полугодие 
2009 года

1 полугодие 
2010 года

1 ОАО «Промсвязьбанк» 37 717 904 -0,6 83,6 90,0

2 ОАО «АЛЬФА-БАНК» 13 707 439 239,3 81,2 81,5

3 ЗАО «ТрансКредитФакторинг» 12 665 546 59,4 85,9 87,4
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№ Наименование Фактора 
Объем предоставленного 
Фактором финансирова-

ния в 1 полугодии 
2010 года, тыс. руб.

Темпы прироста 
в 1 полугодии 
2010 года, %

Отношение объема финансирования к 
объему уступленных требований, 

под которые предоставлено финанси-
рование, %

1 полугодие 
2009 года

1 полугодие 
2010 года

4  Банк НФК (ЗАО) 10 498 411 -11,3 88,5 88,1

5 ООО  ВТБ Факторинг 9 968 291 н/д н/д 86,8

6 ООО «БСЖВ Факторинг» 9 727 420 26,2 96,7 93,3

7 ОАО Банк «Петрокоммерц» 9 184 501 -22,3 90,5 89,7

8 ООО ФК «Лайф» 8 927 614 83,7 86,0 87,0

9 ОАО АКБ «Металлинвестбанк» 6 688 285 2,0 87,5 74,3

10 ЗАО ЮниКредит Банк 5 676 346 91,1 87,6 89,5

11 ГПБ (ОАО) 2 084 514 -16,7 71,6 78,7

12 ЗАО РФК 1 661 343 259,1 86,0 87,8

13 ЗАО «Кредит Европа Банк» 1 281 581 н/д н/д 94,4

14 КБ «РОСПРОМБАНК» (ООО) 1 025 037 25,7 78,7 83,8

15 ООО «Факторинговая компания 
«Санкт-Петербург» 951 345 72,8 81,3 81,1

16 «ТКБ» (ЗАО) 505 787 9,2 77,9 77,1

17 ЗАО АКБ «ЦентроКредит» 498 663 н/д н/д 80,0

18 ООО «Эконом-факторинг» 400 024 151,5 85,8 95,2

19 ОАО «Нордеа Банк» 394 967 -53,4 90,0 90,0

20 КБ «СДМ-БАНК» (ОАО) 325 689 -20,6 78,3 80,1

Источник: «Эксперт РА» по данным анкет Факторов

Таблица 3. Рэнкинг российских Факторов по объему портфеля на 01.07.2010

№ Наименование Фактора Объем портфеля Фактора на 
01.07.2010, тыс. руб.

Прирост портфеля по 
сравнению с данными 

на 01.07.2009

1 ОАО «Промсвязьбанк» 20 000 847 -2,7

2 ЗАО «ТрансКредитФакторинг» 5 080 772 46,7

3 ООО ВТБ Факторинг 3 952 267 2 408,7

4 Банк НФК (ЗАО) 3 738 414 4,7

5 ОАО Банк «Петрокоммерц» 3 395 224 -27,0

6 ОАО «АЛЬФА-БАНК» 3 325 024 238,6

7 ООО ФК «Лайф» 3 306 524 39,5

8 ЗАО ЮниКредит Банк 2 077 207 36,2

9 ОАО АКБ «Металлинвестбанк» 1 813 094 12,2

10 ООО «БСЖВ Факторинг» 1 582 616 -14,7

Окончание таблицы 2
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№ Наименование Фактора Объем портфеля Фактора на 
01.07.2010, тыс. руб.

Прирост портфеля по 
сравнению с данными 

на 01.07.2009

11 ГПБ (ОАО) 681 452 11,0

12 ЗАО РФК 680 279 197,6

13 ООО «Эйч-эс-би-си Банк (РР)» 599 455 н/д

14 ООО «Факторинговая компания «Санкт-Петербург» 440 728 -8,5

15 ОАО «Нордеа Банк» 415 688 -64,3

16 КБ «РОСПРОМБАНК» (ООО) 331 112 16,4

17 ЗАО «Кредит Европа Банк» 326 224 317,4

18 ЗАО АКБ «ЦентроКредит» 196 389 2 391,9

19 ООО «Эконом-факторинг» 143 101 94,7

20 «ТКБ» (ЗАО) 121 967 -26,3

21 КБ «СДМ-БАНК» (ОАО) 95 925 -17,3

Источник: «Эксперт РА» по данным анкет Факторов

Таблица 4. Рэнкинг российских Факторов по объему уступленных им денежных требований в 1 полуго-
дии 2010 года, под которые не предоставлено финансирование, но оказаны иные услуги факторинга
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я 
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09
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да
, %

1 ОАО «Промсвязьбанк» 12 921 333 23,56 65,2

2 Банк НФК (ЗАО) 3 745 933 23,92 -16,8

3 ОАО Банк «Петрокоммерц» 1 683 093 14,12 -39,1

4 ЗАО ЮниКредит Банк 1 342 308 17,46 29,9

5 ГПБ (ОАО) 1 332 275 33,45 -21,9

6 ОАО АКБ «Металлинвестбанк» 1 004 922 10,04 -1,7

7 ОАО «АЛЬФА-БАНК» 671 170 3,84 -19,1

8 ООО ФК «Лайф» 487 427 4,53 23,2

9 ЗАО РФК 410 249 17,82 1 008,2

10 ООО «Факторинговая компания «Санкт-Петербург» 141 338 10,76 н/д

11 ЗАО «Кредит Европа Банк» 44 275 3,16 н/д

Источник: «Эксперт РА» по данным анкет Факторов

Окончание таблицы 3
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Таблица 5. Рэнкинг российских Факторов по размеру факторингового вознаграждения,
полученного за 1 полугодие 2010 года

№ Наименование Фактора

Ра
зм

ер
 ф

ак
то

-
ри

нг
ов

ог
о 

во
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де

ни
я,

 
по

лу
че

нн
ог

о 
Ф

ак
то

ро
м 

за
 

1 
по

лу
го

ди
е 

20
10

 го
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ем

 
20

09
 го

да
, %

1 ОАО «Промсвязьбанк» 1 391 391 32 426 -26,0

2 Банк НФК (ЗАО) 412 282 4 460 -28,4

3 ОАО Банк «Петрокоммерц» 349 427 0 -44,0

4 ЗАО «ТрансКредитФакторинг» 291 616 0 -14,6

5 ОАО «АЛЬФА-БАНК» 164 489 0 116,0

6 ЗАО ЮниКредит Банк 105 853 435 -40,4

7 ОАО АКБ «Металлинвестбанк» 96 803 0 -55,3

8 КБ «РОСПРОМБАНК» (ООО) 34 100 0 16,4

9 ООО «Факторинговая компания «Санкт-Петербург» 33 427 0 8,0

10 ЗАО «Кредит Европа Банк» 32 124 0 –

11 ГПБ (ОАО) 23 685 0 -78,1

12 ООО «Эконом-факторинг» 20 161 0 18,6

13 ЗАО АКБ «ЦентроКредит» 14 591 0 –

14 КБ «СДМ-БАНК» (ОАО) 7 890 0 -40,5

15 «ТКБ» (ЗАО) 7 795 0 -68,3

Источник: «Эксперт РА» по данным анкет Факторов

Таблица 6. Рэнкинг российских Факторов по объему внутреннего безрегрессного факторинга
в 1 полугодии 2010 года

№ Наименование Фактора
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10

 го
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, ш
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1 ООО «БСЖВ Факторинг» 8 152 363 29,2 78,2 2

2  Банк НФК (ЗАО) 5 925 178 2,7 37,8 69

3 ЗАО «ТрансКредитФакторинг» 5 910 890 2 871,7 40,8 4

4 ОАО «Промсвязьбанк» 1 826 390 -42,0 3,3 15

5 ОАО АКБ «Металлинвестбанк» 722 446 158,0 7,2 42

6 ОАО Банк «Петрокоммерц» 327 666 -75,8 2,7 1

7 ЗАО РФК 142 510 н/д 6,2 1

8 ЗАО ЮниКредит Банк 101 961 1 529,2 1,3 1

Источник: «Эксперт РА» по данным анкет Факторов
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Таблица 7. Рэнкинг российских Факторов по объему международного факторинга в 1 полугодии 2010 года

№ Наименовани 
Фактора

Импортный факторинг Экспортный факторинг

Объем денежных тре-
бований, уступленных 
Фактору в 2007 году, 

тыс. руб.

Число обслужен-
ных компаний, шт.

Объем денежных требова-
ний, уступленных Фактору 

в 2007 году, тыс. руб.
Число обслуженных 

компаний, шт.

с регрес-
сом

без рег
ресса

с рег
рессом

без рег
ресса с регрессом без рег

ресса
с регрес-

сом
без рег
ресса

1 ОАО «Промсвязьбанк» 340 542 14 592 693 2 502 20 6

2  Банк НФК (ЗАО) 62 930 270 128 3 10 65 226 33 280 2 2

3 ЗАО ЮниКредит Банк 0 0 0 0 25 247 0 2 0

№ Наименование Фактора

Объем денежных требований, 
уступленных Фактору по дого-
ворам международного факто-
ринга в 1 полугодии 2010 года, 
тыс. руб.

Те
мп

ы 
пр

ир
ос

та
 

в 
1 

по
лу

го
ди

и 
20

10
 го

да
, %

Доля международного фак-
торинга в общем объеме де-
нежных требований, усту-
пленных Фактору в 1 полуго-
дии 2010 года, %

1 ОАО «Промсвязьбанк» 935 737 16,3 1,7

2  Банк НФК (ЗАО) 431 564 13,8 2,8

3 ЗАО ЮниКредит Банк 25 247 -77,9 0,3

Источник: «Эксперт РА» по данным анкет Факторов

Таблица 8. Рэнкинг российских Факторов по объему уступленных им денежных требований в 1 полуго-
дии 2010 года, под которые не предоставлено финансирование, но оказаны иные услуги факторинга

№ Наименование Фактора

Объем денежных требований, 
фактически уступленных Факто-
ру в 1 полугодии 2010 года, под 
которые не предоставлено фи-
нансирование, но оказаны иные 

услуги, тыс. руб.

Доля в общем 
объеме уступлен-

ных Фактору 
в 1 полугодии 
2010 года де-

нежных требова-
ний, %

Прирост по сравне-
нию с результатом 

1 полугодия 
2009 года, %

1 ОАО «Промсвязьбанк» 12 921 333 23,56 65,2

2 Банк НФК (ЗАО) 3 745 933 23,92 -16,8

3 ОАО Банк «Петрокоммерц» 1 683 093 14,12 -39,1

4 ЗАО ЮниКредит Банк 1 342 308 17,46 29,9

5 ГПБ (ОАО) 1 332 275 33,45 -21,9

6 ОАО АКБ «Металлинвестбанк» 1 004 922 10,04 -1,7

7 ОАО «АЛЬФА-БАНК» 671 170 3,84 -19,1

8 ООО ФК «Лайф» 487 427 4,53 23,2

9 ЗАО РФК 410 249 17,82 1 008,2

10 ООО «Факторинговая компания «Санкт-
Петербург» 141 338 10,76 н/д

11 ЗАО «Кредит Европа Банк» 44 275 3,16 н/д

Источник: «Эксперт РА» по данным анкет Факторов
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Приложение 3. Кредитные рейтинги банков от «Эксперта РА»
История кредитных рейтингов в мире насчитывает более 100 лет. За период своего существования кре-

дитные рейтинги превратились в общепризнанный критерий оценки кредитного риска компаний-заемщиков. 
В России индустрия рейтингования начала развиваться лишь с середины 1990-х годов, а «Эксперт РА» стал 
первым национальным рейтинговым агентством, начавшим присваивать рейтинги российским эмитентам.

10-летний опыт работы «Эксперта РА» позволил агентству создать методики анализа, учитывающие 
специфику российского рынка.

Методики «Эксперта РА» имеют положительное заключение PriceWaterhouseCoopers и Deloitte, а ка-
чество процедур и соблюдение принципов конфиденциальности информации «Эксперта РА» подтвержде-
ны заключением Accenture.

Логическая схема методики, в соответствии с которой «Эксперт РА» производит присвоение рейтингов 
кредитоспособности банка, включает анализ трех блоков: внутренняя кредитоспособность банка, факто-
ры поддержки и подверженность стресс-факторам.

Внутренняя кредитоспособность банка оценивается по трем составляющим: рыночные позиции, финан-
совый анализ и управление и риск-менеджмент.

Блок «рыночные позиции банка» включает в себя анализ истории и репутации банка, специализации и 
аффилированности, географии деятельности, конкурентного положения и стратегического обеспечения. 
Блок «финансовый анализ» включает в себя анализ достаточности и структуры капитала банка, качества 
активов, качества привлеченных средств, прибыльности операций, ликвидности банка и валютных и заба-
лансовых рисков. Блок «управление и риск-менеджмент» включает в себя анализ качества процедур кор-
поративного управления, организации бизнес-процессов, информационной прозрачности банка и управ-
ления рисками.

Факторы поддержки банка определяются как взвешенная сумма оценок двух блоков: собственники бан-
ка и отношения с государственными органами.

После определения кредитоспособности экспертным путем производится оценка стресс-факторов, спо-
собных оказать влияние на уровень кредитоспособности банка в среднесрочной перспективе. Стресс-
факторы включают в себя, например, негативное влияние собственников, риски регулирования и надзора.

По результатам анализа кредитоспособности и корректировки на стресс-факторы выносится решение 
о рейтинговой оценке.
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Рейтинг кредитоспособности

Внутренняя кредитоспособность Факторы 
поддержки

Типовые факторы 
поддержки

История 
и репутация

Рыночные 
позиции

Специализа-
ция

География

Конкурентное 
предложение

Стратегиче-
ское обеспе-

чение

Поддержка 
со стороны 
государства

Поддержка 
со стороны 

собственников

Стресс-факторы

Типовые 
стресс-факторы

Достаточность 
и качество 
капитала

Финансовый 
анализ

Управление 
и риск- 

менеджмент

Качество 
активов

Прибыльность

Ресурсная база Управление 
рисками

Валютные риски

Ликвидность 
банка

Забалансовые 
риски

Корпоративное 
управление, 

бизнес- 
процессы и ин-
формационная 
прозрачность

Риски регулирования 
и надзора

Негативное влияние 
собственников
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Кредитные рейтинги банков, присвоенные рейтинговым агентством «Эксперт РА», 
по состоянию на 29.09.2010

Наименование банка Рег. номер Рейтинг Динамика Дата присвоения/
актуализации

АБ «Россия» 328 A+ подтвержден 18.06.2010

Автоградбанк 1 455 B++ подтвержден 06.07.2010

Азиатско-Тихоокеанский Банк 1 810 B++ понижен 02.10.2009

АКБ «Держава» 2 738 B++ повышен 31.08.2010

АКБ «ЕНИСЕЙ» 474 отозван 20.03.2009

АКБ «Кредит-Москва» 5 B++ подтвержден 21.04.2010

АКБ «Мастер-Капитал» 3 011 B++ подтвержден 14.07.2010

АКБ «МБРР» 2 268 A+ присвоен 25.06.2009

АКБ «Пересвет» 2 110 A подтвержден 15.10.2009

АКБ «Приоритет» 3 135 B++ подтвержден 20.01.2010

АКБ «Северо-Восточный Альянс» 2 768 отозван 24.06.2010

АКБ «СЛАВИЯ» 2 664 B++ подтвержден 03.09.2010

АКБ «СОФИЯ» 2 867 B++ подтвержден 11.01.2010

АКБ «Экспресс-кредит» 210 B++ подтвержден 03.12.2009

АКБ «Спурт» 2 207 B++ присвоен 07.12.2009

АКТИВ БАНК 2 529 B++ присвоен 20.07.2009

Алмазэргиэнбанк 2 602 A повышен 17.06.2010

Альта-банк 2 269 B+ подтвержден 17.09.2010

Анкор банк 889 B++ присвоен 09.12.2009

АФ Банк 991 B++ подтвержден 26.08.2009

Балтийский банк 128 A присвоен 16.10.2009

Балтинвестбанк 3 176 отозван 12.03.2010

Банк «БЦК-Москва» 3 480 B++ присвоен 13.11.2009

Банк «Казанский» 2 888 B++ подтвержден 17.05.2010

Банк «Монетный дом» 419 B++ подтвержден 05.07.2010

Банк «Петрокоммерц» 1 776 A+ подтвержден 15.06.2010

Банк «Снежинский» 1 376 B++ подтвержден 20.09.2010

Банк «Первомайский» 518 B++ подтвержден 23.12.2009

Банк АВБ 23 B++ подтвержден 18.02.2010

Банк БФА 3 038 B++ присвоен 09.10.2009

Банк Казани 708 отозван 20.04.2010

Банк Корпоративного Финансирования 2 684 отозван 01.06.2010

Банк НФК 3 437 A присвоен 25.11.2009

Банк Проектного Финансирования – отозван 14.01.2010
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Наименование банка Рег. номер Рейтинг Динамика Дата присвоения/
актуализации

Банк Развития Технологий 3 441 отозван 09.11.2009

Банк Финсервис 3 388 отозван 25.06.2009

Банк Хакасии 3 334 отозван 31.05.2010

Банк «Ермак» 1 809 B++ подтвержден 31.03.2010

Банкхаус Эрбе 1 717 B++ подтвержден 01.03.2010

Бум-Банк 1 137 B++ присвоен 22.12.2009

Быстробанк 1 745 отозван 25.02.2010

Волго-Камский банк 282 отозван 01.02.2010

Волжский социальный банк 2 428 B++ подтвержден 18.11.2009

Газпромбанк 354 A++ подтвержден 30.06.2009

Дил-банк 3 384 отозван 09.09.2010

Запсибкомбанк 918 A подтвержден 28.05.2010

Земский банк 2 900 B++ подтвержден 13.04.2010

Ижкомбанк 646 отозван 19.02.2010

Инвестбанк 107 отозван 07.04.2010

ИНВЕСТРАСТБАНК 3 128 B++ подтвержден 05.08.2010

ИнтехБанк 2 705 B++ подтвержден 31.05.2010

КАМАБАНК – отозван 15.02.2010

Камский коммерческий банк 438 B++ подтвержден 27.11.2009

Камчаткомагропромбанк 545 отозван 05.07.2010

КБ «Акцепт» 567 B++ подтвержден 04.08.2010

КБ «Ассоциация» 732 B++ подтвержден 23.07.2010

КБ «Вологжанин» 1 896 отозван 15.09.2010

КБ «Восточный» 1 460 A присвоен 02.02.2010

КБ «Движение» отозван 29.10.2009

КБ «Евротраст» 2 968 B++ приостановлен 03.09.2010

КБ «Интеркредит» 3 047 B+ подтвержден 17.05.2010

КБ «Кольцо Урала» 65 A повышен 10.02.2010

КБ «КРК» 3 385 отозван 11.02.2010

КБ «ЛАДА-КРЕДИТ» 2 668 отозван 19.01.2010

КБ «Национальный Стандарт» 3 421 A присвоен 18.08.2009

КБ «РИАЛ-КРЕДИТ» 3 637 отозван приостановлен 21.09.2010

КБ «Русь» 704 отозван 08.04.2010

КБ «Система» 2 864 B++ подтвержден 23.03.2010

КБ «Солидарность» 554 B++ подтвержден 08.09.2010

КБ «Тинькофф Кредитные Системы» 2 673 B++ подтвержден 09.04.2010
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Наименование банка Рег. номер Рейтинг Динамика Дата присвоения/
актуализации

КБ «Транспортный» 3 174 отозван 02.02.2010

КБ «Унифин» 2 654 B++ подтвержден 15.01.2010

КБ «УССУРИ» 596 отозван 03.02.2010

КБ «ФЕМИЛИ» отозван 03.04.2009

КБ «Финансовый стандарт» 1 053 B+ присвоен 30.09.2009

КБ «Региональный кредит» 1 927 A присвоен 16.04.2010

Кредит Урал Банк 2 584 A подтвержден 14.04.2010

КС БАНК 1 752 B+ присвоен 14.09.2009

Курскпромбанк 735 отозван 02.03.2010

Мастер-Банк 2 176 A повышен 01.02.2010

Международный банк Санкт-Петербурга 197 отозван 28.06.2010

Международный Банк Торгового Сотрудни-
чества отозван 06.10.2009

Международный промышленный банк 2 056 отозван 30.06.2010

Международный Фондовый Банк 3 163 B+ присвоен 22.07.2010

Межтопэнергобанк 2 956 отозван 13.01.2010

МЕТКОМБАНК 2 443 A подтвержден 02.06.2010

МЕТРОБАНК отозван 03.06.2010

МОРДОВПРОМСТРОЙБАНК 752 B++ повышен 26.10.2009

Морской банк 77 B++ подтвержден 17.02.2010

Московский Индустриальный Банк 912 A подтвержден 07.10.2009

Московский Нефтехимический банк 1 411 B++ подтвержден 09.06.2010

Московский областной банк 1 751 отозван 05.03.2010

Нацинвестпромбанк 3 077 B++ присвоен 15.07.2009

Национальный банк внешнеэкономической 
деятельности Республики Узбекистан – A подтвержден 06.10.2009

Национальный Залоговый банк 2 944 B++ подтвержден 06.08.2010

Национальный Торговый Банк 3 087 B++ подтвержден 01.06.2010

НБ «Траст» 3 279 A присвоен 17.06.2009

Независимый строительный банк 3 124 A подтвержден 29.01.2010

Новикомбанк 2 546 A подтвержден 27.02.2010

НОМОС-РЕГИОБАНК 539 A повышен 19.04.2010

Нота-банк 2 913 A подтвержден 22.06.2010

Объединенный банк промышленных инве-
стиций 2 626 B+ подтвержден 07.07.2010

ОКЕАН БАНК 1 697 отозван 26.01.2010

ОПМ-Банк 2 734 B++ присвоен 21.08.2009
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Наименование банка Рег. номер Рейтинг Динамика Дата присвоения/
актуализации

Петрофф-Банк 2 466 отозван 14.12.2009

ПРАДО-БАНК 3 378 B+ присвоен 22.01.2010

Прио-Внешторгбанк 212 отозван 25.03.2010

ПРОМСБЕРБАНК 1 043 отозван 15.04.2010

Промэнергобанк 2 728 B++ присвоен 11.05.2010

Радиотехбанк 1 166 B++ присвоен 28.07.2009

Региональный банк развития 2 782 B++ подтвержден 19.07.2010

РегионИнвестБанк 2 652 B присвоен 13.01.2010

Росавтобанк 2 767 B++ присвоен 27.09.2010

Русславбанк 1 073 A подтвержден 03.03.2010

Русстройбанк 3 205 B++ присвоен 21.01.2010

Русь-банк 3 073 A понижен 01.07.2010

РусЮгбанк 2 093 B++ присвоен 10.08.2009

РФИ БАНК 3 351 B+ подтвержден 06.09.2010

Севергазбанк 2 816 A подтвержден 19.05.2010

Сембанк – отозван 14.07.2009

СИБСОЦБАНК 2 015 B++ подтвержден 22.03.2010

Совкомбанк 963 B++ подтвержден 01.04.2010

СтарБанк 548 B+ присвоен 01.07.2009

СТРОЙЛЕСБАНК 2 995 B++ подтвержден 09.08.2010

Судостроительный банк 2 999 A+ подтвержден 15.07.2010

Татфондбанк 3 058 A подтвержден 23.09.2009

Тверьуниверсалбанк 777 B++ подтвержден 13.05.2010

Тихоокеанский Внешторгбанк 1 378 B++ присвоен 28.09.2009

Тольяттихимбанк отозван 17.03.2010

ТрансКапиталБанк 2 210 A+ подтвержден 27.01.2010

Трансстройбанк 2 807 B++ подтвержден 18.03.2010

ТЭМБР-БАНК 2 764 отозван 02.06.2010

Узпромстройбанк отозван 22.01.2010

УралКапиталБанк 2 519 B понижен 21.07.2010

Уралприватбанк 153 отозван 30.07.2010

Уралпромбанк 2 964 B++ подтвержден 16.02.2010

Уральский межрегиональный банк отозван 10.02.2010

ФиаБанк 2 542 B++ подтвержден 18.01.2010

Хакасский муниципальный банк 1 049 B++ подтвержден 18.05.2010

Хамкорбанк отозван 15.09.2009
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Наименование банка Рег. номер Рейтинг Динамика Дата присвоения/
актуализации

Холмсккомбанк 503 B++ присвоен 29.04.2010

Челябинвестбанк 493 A подтвержден 08.10.2009

Чувашкредитпромбанк 1 280 B++ присвоен 12.11.2009

Экономбанк 1 319 B++ подтвержден 09.12.2009

ЭКОПРОМБАНК 2 011 B++ подтвержден 30.08.2010

ЭЛКАБАНК 3 006 B++ подтвержден 04.05.2010

Эллипс банк – отозван 24.12.2009

Энергобанк 67 B++ подтвержден 26.02.2010

Энергомашбанк 52 B+ подтвержден 23.04.2010

Энерготрансбанк 1 307 B++ присвоен 31.07.2009

Эталонбанк – отозван 25.06.2009


